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RESUMO

O tema escolhido para ser abordado no meu Trabalho de Curso é
“Contratos e Acordos Comerciais Internacionais”. Ao longo de minha jornada
como académico de Direito, sempre tive dificuldades para pensar e elaborar um
tema de Trabalho de Curso que fique adequado aos meus gostos no ambito
juridico. Gosto bastante de Direito Penal, porém nenhum tema nessa area me
atraiu tanto. Porém veio o inicio das aulas de Trabalho de Curso I, e vi que era
necessario escolher logo um tema. Entdo percebi que Direito Empresarial € um
assunto que me interessa bastante, e possui diversos topicos que eu nunca Vi
serem abordados em uma monografia. Procurei na internet possiveis temas que
seriam interessantes e que dariam um bom projeto, e me deparo com esse,
“Contratos e Acordos Comerciais Internacionais”. Um tema simples, que me
chamou bastante atencdo pois sempre tive interesse e curiosidade para
entender como funciona os diversos acordos internacionais que o Brasil possui
com o resto do mundo, os possiveis interesses politicos que estariam por tras de
contratos comerciais desse nivel, quais as mercadorias produzidas no nosso
pais que mais geram interesses por parte dos outros Estados, levando eles a
guerer negociar conosco, e principalmente, as leis e jurisprudéncias que servem
de base e como surgiram e foram se alterando ao longo dos anos, se adequando
a crescente globalizacdo. Enviei o tema para o professor e ele logo me forneceu
diversos materiais de leitura, visto que eu nao tinha nenhum. Cada um deles
abordando um aspecto diferente do assunto. Apds a leitura dos materiais vi ali
diversos assuntos interessantes dentro do tema escolhido, para poder aplicar e
desenvolver no meu projeto. O primeiro a me chamar a atencao foi a questao
dos contratos internacionais do petréleo, e os diversos conflitos existentes entre
as corporacbes privadas e o Governo. Os investidores buscando maximizar
gualquer lucro possivel e garantir a estabilidade de contratos, enquanto o Estado
buscar formas de ndo renunciar a sua soberania sobre o territério e seus
recursos naturais. 1Isso me gerou interesse para buscar outros tipos de conflito
gue ndo fossem no ambito do petrdleo, assim como abordar a questédo
importantissima que € o conflito entre o governo e o setor privado na area
comercial. Meus conhecimentos acerca do tema ndo sdo amplos, tudo que eu

possa vir a saber foi aprendido nas aulas de Direito Empresarial e na Teoria
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Geral do Estado. Porém minha meta € garantir conhecimento suficiente para
tratar deste assunto com maestria, abordar todo e qualquer possivel problema
gue exista na legislacdo brasileira quando se trata de assuntos comerciais
internacionais e por fim apresentar projeto que consiga demonstrar 0 quao
complexo é este assunto, sem falar de sua importancia tanto econémica quanto

sociopolitica para o Estado e para o cidadao.

Palavras-Chave: Comércio; Acordos; Tratados; Internacionais; Estados;
Negociacdo; Economia; Legislacao; Jurisprudéncia; MERCOSUL;

INTRODUCAO AO TEMA

Como dito em minha justificativa logo acima, eu ndo sabia exatamente
gual tema aplicar em meu trabalho de curso. Apos feita a escolha, enviei um e-
mail para meu orientador informando sobre ele, e ele logo me respondeu com
uma seérie de materiais que abordavam diferentes aspectos do assunto
escolhido. Apoés ler todo o material recebido e pesquisado mais alguns, escolhi
para esse Referencial Teorico trés textos diferentes, de autores diferentes, que
abordam diferentes aspectos dos tratados e acordos comerciais. O primeiro a
ser apresentado aqui € um texto dos Autores Anderson Barbosa Paz e Roberto
Satur, chamado “A IMPORTANCIA DAS NEGOCIAGOES INTERNACIONAIS
NO PROCESSO DE CELEBRAGAO DE CONTRATOS INTERNACIONAIS”.
De forma resumida, o Artigo aborda o quao importante € a fase preliminar da
formacdo de um contrato, que neste caso seriam as negociacdes. E
imprescindivel que um acordo internacional ndo tenha negociacées de ambas
as partes. Cada lado ir4 procurar ao maximo obter os melhores beneficios para
si. Para que um determinado acordo perdure por muito tempo e seja um sucesso,
€ preciso que suas negociacdes sejam feitas com exceléncia, onde todos os
lados tenham uma satisfagcdo com os resultados do acordo, para que nao tenha
problemas no futuro.

O segundo texto tem como autor Frederico Favacho, e o titulo € “A
GESTAO DE CONFLITOS EM CONTRATOS INTERNACIONAIS DO
PETROLEO”. De inicio este texto ndo me chamou tanta atenc&o, porém depois
de uma breve analise pude perceber seu potencial para o meu trabalho. Ele tem

como principal tematica o conflito contratual internacional no &mbito do petréleo.
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Isso me fez questionar a existéncia de outros conflitos que fogem totalmente
desta area, me trazendo o interesse de abordar tal assunto como um dos meus
Objetivos especificos.

Por fim, e talvez o mais importante, temos o texto das autoras Nadia de
Araujo e Daniela Corréa Jacques, “CONTRATOS INTERNACIONAIS NO
BRASIL: POSICAO ATUAL DA JURISPRUDENCIA NO BRASIL”. O Artigo
Cientifico visa estabelecer uma anélise aprofundada dos contratos internacionais
e a maneira como eles sdo criados e aplicados, a partir da jurisprudéncia
brasileira. A Lei que rege tais assuntos se encontra na Lei de Introducdo ao
Cddigo Civil (LICC), que esta em vigor desde o0 ano de 1942. Nesse instrumento,
somente um Artigo trata do tema, que € o Art 9°, indicando a lei do local de
celebracéo do contrato como reguladora das obriga¢des de cunho internacional.
Este texto tem varios topicos interessantes, como as mais recentes decisdes da
justica brasileira sobre o tema, para mostrar as varias incertezas que surgem nos
contratantes que sonham em utilizar o principio da autonomia da vontade em
seus negocios internacionais, e também como essa lei funciona para outros
paises na hora de realizar as negociacoes.

O objetivo geral deste trabalho € bem simples, estudar a base e o
desenvolvimento dos contratos e acordos internacionais no Brasil. Suas
possiveis origens, que remontam desde a época colonial, até sua jurisprudéncia,
gue possui diversas falhas, trazendo uma possivel dificuldade aos negociantes
na hora de resolverem seus problemas. Neste trabalho também gostaria de
analisar os varios acordos e tratados comerciais internacionais existentes, desde
Mercosul que engloba varios outros paises até mesmo acordos menores, que
tratam de assuntos privados, mas que também possuem sua importancia como
um todo no que se refere a este assunto.

O primeiro objetivo especifico sera analisar os diferentes contratos e
acordos comerciais internacionais nos quais o Brasil esta envolvido, e qual é a
importancia deles para nossa economia. O nosso pais € uma das maiores
poténcias do mundo, portanto ele possui diversos acordos tanto de exportacdo
guanto importacéo, e analisar esses acordos sera um dos objetivos.

O segundo objetivo especifico serd analisar toda a jurisprudéncia
envolvida na hora de negociar ou fechar um acordo comercial internacional,
analisar se nossa legislacdo é bem desenvolvida neste assunto e se ela atende
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0S requisitos necessarios para ajudar tanto o Estado quanto empresas privadas
na hora de negociar, protegendo seus direitos e seus bens.

Por fim e ndo menos importante temos o terceiro objetivo especifico que
€ abordar uma possivel origem para 0s contratos comerciais internacionais.
Quando o Brasil comecou suas relacbes com outros paises? Quando se
percebeu que aqui em nosso territério existe produtos a serem comercializados
para fora e nosso potencial para ser uma forca comercial capaz de rivalizar com
outros Estados. Nao existe uma origem clara, mas as possiveis serdo abordadas
aqui.

Uma das maiores preocupacdes dos contratantes, no @&mbito do comércio
internacional, € com o descumprimento contratual, sendo justo a reparacdo das
perdas e danos causados pela inexecugcao contratual, pelo desrespeito ao
principio da pacta sunt servanda, ou seja do principio da forca obrigatéria do
contrato. Como garantir ao contratante que ele ndo sera lesado por um acordo
feito de boa-fé?

Acredito que para resolver esse problema, seja necessario criar regras e
normas que sirvam unicamente para garantir estabilidade e seguranca ao
contratante e ao contratado. Algumas ja existem, porém acredito que nao sejam
suficientes para garantir essa seguranca na hora de firmar uma relacéo de cunho
internacional. Focar nisso acredito que seja 0 essencial para prezar pela boa-fé
do individuo em questéao.

A metodologia a ser utilizada na elaboracdo da pesquisa envolvera o

método dedutivo e a técnica de pesquisa tedrica, bibliografica e jurisprudencial.

Tendo em vista o tema a ser tratado, o trabalho sera realizado pela
pesquisa em bibliotecas e na internet, com procedimento de levantamento
bibliografico em livros, revistas, bancos de dados, jurisprudéncias e estudos de

casos.

Durante muito tempo existiu uma relutancia entre os paises no que tange
a formar aliancas e amizades. Por causa de ideologias ou motivacdes
gananciosas, paises entravam em guerra constantemente uns com os outros ou
preferiam se manter isolados do resto do mundo. Com o avango das eras houve
a percepcao de que existe sim a vantagem de se negociar com outras poténcias.

Surge entdo o fendmeno da globalizacdo, e paises que antes eram inimigos

7



passam a negociar e criar acordos, e o Brasil certamente n&o poderia ficar de
fora. Através disso surge entdo diversas praticas de acordos comerciais
internacionais, aliangcas mutuas visando a compra de tudo aquilo que seja
necessario para o avanc¢o evolutivo do Estado e a venda de todo e qualquer
recurso gerado em abundéancia no pais. O tema a ser estudado neste trabalho
serd justamente sobre os diferentes acordos comerciais internacionais do qual o
Brasil faz parte, assim como a jurisprudéncia e legislacéo que a controlam, além
de sua importancia para a economia interna do pais. O Brasil € um pais
extremamente rico de recursos, porém veremos neste trabalho que nem ele nem
nenhuma superpoténcia é capaz de crescer e evoluir sem a formacdo de

aliancas e a amizade com outros Estados e governos.

1 O que sao Contratos Internacionais?

Os contratos internacionais tém como finalidade garantir a troca de
produtos ou servigos entre outros paises ou empresas, para assim suprir toda e
gualquer demanda existente do pais no exterior. De acordo com Annoni e Nemer

13

(2007, pagina 17), podemos definir contratos como “... um negécio juridico
bilateral, ou seja, que exige o consentimento livre e esclarecido dos envolvidos,
gue também devem ser capazes para assumir obrigacdes entre si e perante o
Estado”. Ja nas palavras de Basso (2002): “O contrato se define como um acordo
de duas ou mais vontade, com vistas, seja a criar uma relacao de direito, isto €,
dar nascimento a uma obrigacdo, ou a um direito real, seja a modificar ou
extinguir uma relacao preexistente. O contrato é, precisamente, o acordo da
pluralidade de vontades a qual a lei aplicavel confere efeitos de direito”. Podemos
ver que nesta Ultima definicdo o contrato nada mais é do que um instrumento no
gual a lei confere efeitos de direito. Isso significa que um contrato que néo
demonstre claramente os termos tratados na negociacéo, pode, por ser revestido
desses efeitos de direito, causar uma série de problemas para ambas as partes
gue vao executa-lo.

Em suma, o contrato internacional € uma representacdo formal de um
momento de equilibrio, onde as partes delimitam direitos e obrigacdes umas as

outras, sob lei de um instrumento contratual. O momento de equilibrio sé podera
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ser alcancado se na fase de negociacdo as partes levarem em conta 0s
interesses das outras partes, a fim de garantir um sucesso maior deste contrato
no futuro, tendo ele sendo executado de maneira satisfatoria.

O contrato internacional abrange duas relac¢des: a juridica e a econdmica,
envolvendo um tipo de servico ou mercadorias, entre dois ou mais individuos
gue estdo vinculados a sistemas juridicos diferentes entre si, j& que eles estdo
residindo em diferentes paises e cada Estado possui sua proépria legislacao e
jurisprudéncia.

A caracteristica simples do contrato internacional é celebrar um ato
contratual entre um residente e uma pessoa nao-residente de determinado pais,
e seu objeto alcancando uma natureza internacional. Portanto o contrato
somente é internacional quando ele apresenta elemento estrangeiro.

O Doutrinador Baptista afirma que o contrato internacional surge ante um
conjunto de interesses e valores que se correlacionam ao ponto de levar ambas
as partes a estabelecer obrigacdes e deveres entre si. Ou seja, um pais
dificilmente consegue suprir todas as necessidades que surgem em seu
territorio, o que o leva a buscar auxilio em outros Estados, com o intuito de se
fortalecer através da parceria. Assim entdo surge as negociag¢des, buscando
satisfazer toda e qualquer necessidade apresentada pela pessoa envolvida, por
meio de concessdes reciprocas.

Nesta busca de satisfacao das necessidades, € encontrado certos fatores
de dificuldades um tanto quanto especificos, como por exemplo a diferenca de
nacionalidade entre os contratantes. Para que haja o entendimento unilateral das
partes, se faz necessario a busca por superar os problemas relativos a diferentes
idiomas, o0s costumes e todo e qualquer aspecto cultural, tais como a
organizacao juridica de cada Estado, o que nem sempre ocorre sem um grande
esforco praticado por ambos os lados.

Com estas dificuldades sendo apresentadas, surge entdo a negociacao,
gue se torna algo de extrema relevancia, pois nela as partes poderdo adotar de
principios e técnicas capazes de garantir ou ndo o sucesso daquela empreitada
contratual. Isso acontece pelo fato de que esse tipo de contrato esta inserido em
um universo em constante evolu¢cdo e modificacdo. E por isso esta sempre
sujeito a constantes oscilagbes tanto da economia quanto da politica

internacional. Quanto maior a extensao do contrato, mais complicado se fica em
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manter o equilibrio da relacéo, que esta sujeita a altera¢des a qualquer momento,
gracas a essa mutagdo constante existente no &ambito dos contratos

internacionais.

1.1 Caracterizagdo de um Contrato Internacional

Ao longo das décadas a doutrina vem conferindo esforgos para visar
a conceituacao de contrato internacional, em virtude de sua importancia para
0 comércio exterior. Com enorme esforco, é procurado uma definicdo, sem
gue se tenha conseguido chegar a uma formulacdo Unica e aceitavel pela
totalidade dos juristas. Apesar de tudo dito anteriormente, tudo aquilo ndo
passa de uma juncao de pensamentos e opinides que giram em torno do que
€ de fato um Contrato Internacional, ndo sendo de fato sua definicdo Unica e
plena.

Para uma definicdo mais profunda sobre o que é Contrato
Internacional, precisamos entender primeiramente quatro critérios
fundamentais: o empirico, o doutrinario, o convencional e o eclético,
enumerados pelo Doutrinador Luis Olavo Baptista, sintetizando o tratamento
juridico francés da questéao:

Critério Empirico, que propfe uma situacdo em que seja imaginado
certas situacfes, como por exemplo, se um cidaddo alemao, domiciliado no
Brasil, vende a um cidad&o brasileiro um veiculo situado e matriarcado no Brasil
e paga a aquisicdo em euro, ha um elemento de internacionalidade, porque o
comprador € italiano. Aqui o contrato seria regido pela lei brasileira e a venda
sera considerada como de direito interno, pois os pontos do contato (ou
elementos de conexdo) com o sistema juridico brasileiro predominariam. Porém,
se o cidaddo aleméo estivesse na Alemanha e o veiculo fosse exportado para
la, poderiamos vislumbrar, pelo menos, dois sistemas juridicos entre o
comprador e o vendedor. Os elementos internacionais da operacgéo teriam maior
peso, entretanto poderiam surgir questionamentos advindos deles. Havendo um
vicio oculto, qual seria a lei que determinaria 0 prazo de prescricdo para a
eventual reclamacédo, e qual lei seria a estabelecida para regular a eventual
indenizacdo? E esse pensamento que o critério empirico busca despertar nos
pesquisadores (Baptista, 1992).
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Critério Doutrinario: todas as indagacoes feitas pelo critério empirico
demonstram que nem a nacionalidade, nem a situag&o do objeto, ou o local da
celebracéo do contrato, oferecem uma resposta plena, e por isso foi criado o
critério doutrindrio de Eck e Rabinovitch, que entendem que s&@o contratos
internacionais aqueles celebrados entre um residente de um Estado e um n&o
residente, dois residentes do Estado que possuem uma relacdo contratual com
um objeto situado no exterior e dois néo residentes do Estado com relagdo a um
objeto situado no interior daquele Estado (CRETELLA NETO, 2016). Nesse
critério temos duas vertentes, a econdmica e a juridica, ambas com origem na
jurisprudéncia francesa. A adocdo delas decorre da insuficiéncia da mera
existéncia de elementos de conexao nos contratos, para poder afirmar, com

certeza, que determinado contrato € internacional (BAPTISTA, 1992).

2 Origem dos Contratos Internacionais no Brasil

O Brasil, ao contrario de grandes poténcias mundiais, possui uma
existéncia particularmente recente. Descoberto no dia 22 de abril do ano de 1500
por Pedro Alvares Cabral, nosso Pais possui apenas 520 anos de idade. Na
perspectiva humana, isso € bastante tempo, porém se formos analisar sob a
Otica da histoéria, 520 anos ndo é nada, se comparado com paises ou continentes
cuja existéncia de sua civilizacdo remonta de milénios atras (como o Oriente e a
Europa). O Brasil foi descoberto, explorado, conquistado e por fim transformado
em uma grande colbnia portuguesa. Apés a exploracdo que se deu em nosso
territério, os portugueses perceberam que aquele territério era bastante rico,
principalmente em recursos naturais como ouro e pau-brasil. Portugal logo
decidiu enviar diversas expedi¢cdes com o intuito de extrair tudo que fosse valioso
do continente e fosse exportado para a Europa. Isso ndo € exatamente um
acordo comercial, porém vemos aqui o inicio de um interesse econdémico por
parte de outros paises em nossos recursos.

Os portugueses logo descobriram que o Brasil ndo era uma regido
despovoada, encontrando por aqui diversas tribos indigenas, e é aqui que talvez
comece o inicio de algo que possa vir a ser chamado de comércio. Os povos
nativos ndo se interessavam por moedas ou objetos de cunho estritamente

monetario, ja que sua sociedade funcionava de uma maneira completamente
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diferente. A saida para os portugueses foi usar a pratica do escambo, que é
qguando individuos trocam mercadorias ou servi¢os de forma direta, ou seja, sem
a utilizacdo de moeda ou qualquer outro tipo de recurso monetario. Através
dessa pratica, 0s portugueses conseguiram convencer 0s nativos a trabalharem
para eles, em troca de itens e bugigangas europeias como espelhos, apitos,
roupas, itens que para 0s portugueses nao possuia quase valor nenhum, mas
gue para os indios era algo inédito e até mesmo sobrenatural, despertando forte
interesse de sua parte. Eles sabiam a localizacdo de minerais raros e do pau-
brasil, e como para eles aquilo ndo era valioso, realizavam essas trocas como o
povo Europeu. Aqui vemos uma situacdo em que 0s nativos realizam negdécios
com povos de fora. Ndo é exatamente uma forma de comércio, porém ainda
existe ali um acordo que beneficiava ambas as partes, entéo é justo dizer que o
inicio das relagcdes internacionais do Brasil surgiu aqui. Claro que houve a
chegada de diversos povos imigrantes que decidiram habitar aqui, e que o Brasil
como conhecemos € composto por toda uma miscigenacéo de povos e culturas,
porém seria invalido pensar em comercio internacional e ndo priorizar sua origem
Nnos povos hativos, ja que de todos os residentes daqui eles sdo 0s que possui
maior legitimidade, portanto € mais do que justo pensar que o surgimento dos

acordos comerciais internacionais teve sua origem aqui.

3 Legislacao e Jurisprudéncia

Atualmente, no Brasil, existe somente uma Lei que rege o assunto de
contratos internacionais, que é a Lei de Introducdo ao Cadigo Civil — LICC. Esta
lei esta em vigor desde o ano de 1942, e quando ocorreu a introducdo de um
novo Caodigo Civil na legislacéo brasileira em 2002, este ndo trouxe nada de novo
para a area dos contratos e acordos comerciais internacionais. O Artigo que

aborda tal tema é o Art. 9°, que diz “Para qualificar e reger as obrigagdes, aplicar-se-a a

lei do pais em que se constituirem. § 1°. Destinando-se a obrigac¢éo a ser executada no Brasil e
dependendo de forma essencial, serd esta observada, admitidas as peculiaridades da lei

estrangeira quanto aos requisitos extrinsecos do ato. § 2°. A obrigag&o resultante do contrato,

repute-se constituida no local em que residir o proponente”. Como podemos ver, tal artigo
nao possui um detalhamento especifico para responder varias possiveis

indagacOes, ndo permitindo objetivamente a possibilidade de as partes
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escolherem a qual lei irdo aplicar seu contrato, j& que sO existe uma
praticamente.

Também existe o problema com relacdo ao texto da jurisprudéncia que
cerca este assunto. Existe nela uma falta de utilizacdo de conhecimentos e
termos mais atuais e universais, que possam conversar com leis de outros
paises, para que assim o direito internacional privado seja mais bem debatido e
proveitoso para ambas as partes do acordo. Um exemplo dessa probleméatica é
0 principio da autonomia da vontade para a definicdo da lei aplicavel em
contratos internacionais. Apesar de a regra brasileira ser a da celebracao (lex loci
contractus), a lei da execugdo, em varios momentos, tem legitimidade maior, pois
sua interpretacdo dominante é de que a lei da constituicao do contrato, somam-
se as exigéncias da norma de sua execugao.

Outro problema grave existente nessa area € com relacéo a escolha de
um juizo que seja competente para julgar os diversos problemas que surgem
ocasionalmente na relacdo de contratos. As hipoteses de competéncia
internacional no Brasil estdo no Codigo de Processo Civil, nos artigos 88 e 89,
gue trata, de forma ampla, das hipoteses de sua ocorréncia exclusiva e
concorrente.

e Artigo 88 do Codigo de Processo Civil: E competente a autoridade judiciaria brasileira
quando: | — o réu, qualquer que seja a sua nacionalidade, estiver domiciliado no Brasil;
Il — no Brasil tiver de ser cumprida a obrigacéo; Ill — a acdo se originar de fato ocorrido
ou de ato praticado no Brasil. Paragrafo Unico: Para o fim do disposto no inciso |, reputa-
se domiciliada no Brasil a pessoa juridica estrangeira que aqui tiver agéncia, filial ou

sucursal.

e Artigo 89 do Cddigo de Processo Civil: Compete a autoridade judiciaria brasileira, com
excluséo de qualquer outra: | — conhecer de acdes relativas a imdveis situados no Brasil;
Il — proceder a inventério e partilha de bens, situados no Brasil, ainda que o autor da

heranca seja estrangeiro e tenha residido fora do territério nacional.

Quando se ha jurisdicdo concorrente, onde existe a possibilidade de
escolha de foro, prevé entdo a possibilidade de que outros Estados conhecam
da mesma lide, também é claro ndo impossibilitando o juiz brasileiro de ter
também tal conhecimento. Porém nos casos em que a escolha recaiu sobre a
justica estrangeira, muitas vezes o juiz brasileiro ndo renunciou a chance de

também julgar a causa, tornando a clausula sem efeito. Apesar de, no ambito do
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Mercosul, essa eleicéo ser expressamente permitida pelo Protocolo de Buenos
Aires sobre jurisdicdo internacional em matéria contratual, sua utilizagdo pelo
Judiciario brasileiro € minima.

N&o existe uma maneira Unica para solucionar tal problema, porém uma
apontada pelas autoras Nadia de Araujo e Daniela Corréa Jacques, que afirmam
que, para modificar essa situacdo e dar seguranca ao comércio internacional
brasileiro, “... seria a adogao de Convencdes Internacionais recentes sobre lei
aplicavel e escolha do foro, afinadas com a evolucado ja adotada nos demais
paises, como na Europa, em que a Convencao de Roma sobre a lei aplicavel
aos contratos internacionais ja € utilizada ha vinte anos e, agora, estad sendo
transformada em um regulamento para todo o espaco europeu. Por isso, faz-se
imprescindivel a ado¢cdo da Convencdo do México sobre Lei Aplicavel aos
Contratos Internacionais, que permite expressamente a autonomia da vontade,
a exemplo do que ja ocorre na Lei de Arbitragem. Sua adoc&o no Brasil deveria
ser dirigida ndo so6 aos paises signatarios, mas também em substituicdo ao artigo
9° da Lei de Introducéo ao Cadigo Civil, como na Italia, onde as regras aplicaveis
aos contratos internacionais foram substituidas pelas da Convencdo de Roma.”
(Revista Trimestral de Direito Civil, v. 34, pp. 267-280, 2008).

Quando nos referimos a Contratos Internacionais, ndo existe um cédigo
anico que sirva especificamente para este caso, nem mesmo um instrumento
juridico em vigor. Apesar disso, de acordo com José Cretella Neto (CRETELA
NETO, José, 2016, p 87 e 88) em seu livro Contratos Internacionais do Comércio,
gualquer contrato internacional estaria sujeito a seguinte aplicacdo, tanto em
conjunto quanto particular: “De uma conveccao internacional que lhe seja,
eventualmente, aplicavel: ndo sendo o caso de aplicacdo de uma convencéo, ou
para questdes ndo abrangidas pela convencao aplicavel, pelo Direito nacional,
conforme escolhido pelas partes ou determinado pela aplicacdo das normas de
conflitos de leis; e nas mesmas circunstancias, pelos usos e costumes do
comeércio internacional, a titulo exclusivo, quando as partes puderem descartar
a aplicacao de qualquer Direito nacional, ou, a titulo subsidiario, para integrar as

lacunas da convencéo ou do direito nacional aplicaveis.”
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Percebe-se aqui que os contratos internacionais do comércio devem
possuir a determinada prote¢cdo juridica quando ganham proporcdes
internacionais, através de uma convencéo internacional que lhe seja cabivel.

Segundo Huck (HUCK, 1989, p 32-34), devemos levar em conta que 0s
Contratos Internacionais com o Estado sdo dotados de caracteristicas
peculiares, fazendo com que o intérprete leve em conta o pacta sunt servanda e
a clausula de indicacéo de lei aplicavel, ao estabelecer-se qual a lei é aplicavel
ao contrato internacional com o Estado.

Tanto quanto a necessidade da valorizacéo do pacta sunt servanda e da
clausula de indicacédo da lei aplicavel, devera o intérprete compreender cinco
caracteristicas e clausulas fundamentais desse contrato peculiar, levando-se em

conta:

a) O aspecto politico, uma vez que o Estado, politico por natureza, transmite essa

caracteristica ao contrato:

b) Mutabilidade essencial, na medida em que o contrato pode ser unilateralmente

modificado ou rompido pelo Estado;
C) Longa duragdo, uma vez que demanda grandes projetos de investimentos;

d) Clausula arbitral, a qual, embora sofra de certa desconfianga por parte de
alguns Estados, acaba por fazer-se presente na maioria dos contratos com o

Estado e empresas transnacionais, embora se aceite aplicar a lei do Estado;

€) Clausula de estabilizagdo, que tem por finalidade levar em conta as mudangas
nas condi¢Bes iniciais do contrato, embora seja cada vez menos usada,

entendendo alguns Estados que tende a limitar sua soberania.

Resta-se reconhecida as enormes disparidades entre as diversas leis
nacionais de diversos Estados e de sistemas que possuem jurisdicdo para
disciplinar o comércio internacional, situando a sinalizacdo da Ordem Juridica
gue deva ser aplicada a um Contrato Internacional do Comércio com o Estado.

A consequéncia disso é o surgimento de obstaculos que congestionam
o livre fluxo do comércio. Por isso, instituicdes particulares e intergovernamentais
foram desenvolvidas, com o objetivo de criar conven¢des multilaterais, leis-
modelo e outros instrumentos, servindo para disciplinar toda e qualquer
transagdo comercial e outros tépicos do Direito Empresarial. A UNCITRAL
(Comissao das Nacdes Unidas sobre o Direito do Comércio Internacional) e a

UNIDROIT (Instituto Internacional para a Unificagdo do Direito Privado) sao
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instituicdes que se destacam no direcionamento de esforgos na hora de elaborar
formas alternativas de unificagéo juridica, representando as tradi¢des juridicas
contemporaneas.

A UNCITRAL tem como objetivo a harmonizacao e a unificacédo do direito
internacional privado. Por este motivo, ela estabeleceu clausulas tipicas dos
contratos internacionais, destacando-se as “grandes clausulas” da UNCITRAL,
conforme também as chama de doutrina franc6fona dos contratos internacionais.
Foi criada por meio da resolugéo 2205, na 21° sesséo da Assembleia Geral das
Nagbes Unidas, no dia 17 de dezembro de 1966. A CNUDCI, em sua sigla em
portugués, é um 6rgéao subsidiario da Assembleia Geral da ONU, cujo objetivo é
a harmonizacéo e a unificacéo do Direito do Comércio Internacional. Sua reunido
ocorre uma vez por ano, em Nova York e Viena, e seu mandato visa persistir na
harmonizacdo e na unificagdo do Direito do Comércio Internacional. Para que
isso ocorra foi elaborada uma extensa série de convencgdes internacionais, leis-
modelo e outros instrumentos relacionados ao Direito material que disciplina as
transacbes comerciais e outros topicos do Direito Empresarial que causam
efeitos sobre o comércio internacional.

Ja a UNIDROIT possui como método principal de uniformizacdo do
direito contratual internacional a tradicional forma de convencgdes internacionais
multilaterais. Diante das naturais dificuldades de reunir um numero razoavel de
Estados dispostos a implementar suas convencdes, que vao desde tradices
juridicas divergentes, até a dificuldade no processo de assinatura e ratificacao
por cada Estado, a UNIDROIT canalizou seus esforcos em procurar formas
alternativas de unificacdo juridica, particularmente nas areas em que o
instrumento vinculante parece nao ser essencial. Podemos dizer que ela é uma
organizacao internacional que visa a unificacdo do direito privado, elaborando
principios e recomendacdes aplicaveis aos contratos comerciais internacionais,
inclusive seus trabalhos ja serviram de base para uma dezena de convencdes
internacionais, como por exemplo a Convencdo da ONU sobre Compra e Venda
de Mercadorias. A autoridade normativa de seus principios se deve
principalmente por causa de suas qualidades académicas e profissionais dos
seus redatores, que representam todas as tradi¢des juridicas contemporaneas,
especialmente a crescente utilizacdo de contratos, litigios judiciais de carater

internacional e arbitragens.
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4 A Importancia das Negociagdes parater um bom Contrato Internacional

Se o inicio do comércio internacional se da por volta da época da
colonizacao, pode se dizer que foi no final do século XX onde ela de fato explodiu
e cresceu de uma maneira nunca vista. Isso se deve ao grande avanco
tecnoldgico que a humanidade alcangou naquela época, melhorando o sistema
de comunicacao e de transporte, tanto maritimo quanto aéreo. Adentrando em
um mundo completamente novo, diversos paises tiveram que buscar se adaptar,
para ndo serem abandonados nessa nova época de globalizacéo, onde cada vez
mais se faz necessario o uso de parcerias e acordos entre um e outro.

Como sabemos, no passado uma das formas mais comuns de
negociagao era o escambo, onde vocé oferecia um produto seu em troca de um
produto de terceiros, sem o uso constante de dinheiro fisico. Era uma época mais
simples, onde a necessidade de se ter aquilo superava os varios problemas que
poderiam vir a existir. Hoje, as rela¢cdes comerciais se tornaram algo muito mais
permanente e duradouro do que simplesmente uma relacdo de troca rapida de
produtos. Para se ter uma boa relacdo é preciso varios aspectos, como por
exemplo os fatores culturais e judiciais. Cada pais possui sua propria cultura e
legislacdo, e ainda que o préprio Brasil seja uma mescla de varias culturas
diferentes (Europeia e Africana) e também possua legislacdo inspirada nos
ideais Greco-romano, com o tempo nossos ideais se tornaram diferentes do resto
do mundo, e para se ter um bom relacionamento com outros Estados, € de
extrema importancia respeitar toda e qualquer cultura usada por outros na hora
de realizar um negécio, pois essa € uma das maravilhas do mundo, a diversidade
cultural que torna cada pais algo Unico, tanto para se conhecer quanto para se
relacionar, sempre trazendo algo novo para nossa propria cultura quanto para
relacdes de negdcio. Ainda € preciso analisar os fatores politicos e econdmicos
de cada pais que esta naquela transacao comercial, e somando tudo isso, temos
uma situacao complexa e dificil na hora de se estruturar um contrato, visto que
ele deve ser duradouro e precisa respeitar e favorecer ambas as partes e suas
necessidades tanto econdmicas, politicas e até mesmo culturais. E diante dessa
situacdo que se faz necessaria uma 6tima negociacao, pois Estados inteligentes
irdo perceber quando ceder e quando exigir, buscando sempre um equilibrio
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satisfatorio na hora de tracar uma relagdo com um pais completamente diferente
do seu.

De acordo com Coelho Junior (2009, pag 15), negociacao nada mais é do
gue “... um processo através do qual os grupos ou as pessoas envolvidas, com
0 objetivo de construir uma relacdo duradoura, se deslocam de suas posi¢coes
originais no sentido de alcancar a satisfacdo percebida de suas muatuas
necessidades”. Quando existe essa necessidade mutua, vemos entdo que 0S
paises buscardo ao maximo uma forma de concluir tal acordo, e esse objetivo
s6 podera ser alcancado se ambas as partes agirem de boa-fé, afinal € preciso
prevenir qualquer dolo possivel afim de alcangar o maximo proveito de um
contrato comercial.

A fase inicial de negociacéo talvez seja a mais importante, pois € nela que
sera estabelecido a base inicial daquele contrato, o0 que uma das partes quer, o
gue a outra pode oferecer, e todas as possiveis contradicdes que precisam ser
resolvidas para se alcancar um contrato “perfeito”. E no inicio onde se estabelece
0S pontos mais importantes, além de procurar saber qual sera a base econdémica,
técnica e juridica que ira reger este novo contrato. Inicialmente, de acordo com
o doutrinador Baptista (2010), a fase de negociacdes “... € iniciada por uma oferta
para negociar, qgue nesse momento ha, apenas, a intencéo de discutir o objeto
de interesse, onde procede-se as consultas, indagacdes, pesquisas, trocas de
minutas, roteiros, reunides, e até mesmo a estudos, projetos e viagens de visita”.
Podemos afirmar entdo que a negociacdo antecede o contrato em sim, e que
todo seu desenvolvimento se inicia por meio de uma oferta primaria, que deve
levar varios fatores em consideracdo, como lei aplicavel aquele contrato, se
fazendo necesséario que ambas as partes observem as varias implicacées que
ela acarreta, a fim de se acertarem e garantirem uma proposta de acordo ideal,
duradoura e satisfatéria para todas as partes envolvidas.

E preciso sempre lembrar da necessidade de se buscar ter conhecimento
dos diferentes interesses de cada pais, pois tais diferencas podem né&o
transparecer logo de inicio nas negocia¢des, e talvez o principal motivo seja
porque 0 que mais se deseja € chegar a um acordo, sem qualquer
desentendimento, e € nessa hora que possiveis conflitos em potencial sao

ignorados, surgindo mais tarde ao longo da execuc¢ao do contrato.
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5 Acordos Comerciais que o Brasil faz Parte

5.1 MERCOSUL

Este talvez seja o acordo comercial mais importante do qual o Brasil faz
parte. Com uma existéncia de mais de vinte anos, o Mercado Comum do Sul, ou
MERCOSUL, é a maior iniciativa de integracao regional da América Latina, cujo
surgimento ocorreu durante o periodo de redemocratizacéo e reaproximagao dos
paises latino-americanos no final da década de 80. Os Estados fundadores do
MERCOSUL séo Brasil, Argentina, Paraguai e Uruguai, signatarios do Tratado
de Assuncdo de 1991. Em 2012 a Venezuela aderiu ao Bloco, porém foi
suspensa em dezembro de 2016, por descumprimento de seu Protocolo de
Adesdo e, desde agosto de 2017, por violacdo da Clausula Democrética do
Bloco. Todos os demais paises sul-americanos possuem vinculos com o
MERCOSUL como Estados Associados.

O Tratado de Assuncéao, instrumento de fundacdo do MERCOSUL,
estabeleceu um modelo profundo de integracdo, com objetivos centrais de
conformacao para um mercado comum, apresentando livre circulagéo interna de
bens, fatores produtivos e servicos, 0 estabelecimento de um TEC (Tarifa
Externa Comum), no comércio com paises terceiros e a ado¢do de uma politica
comercial comum entre os paises filiados.

O livre comércio implementado pelo Bloco foi implementado através do
programa de desgravacao tarifaria previsto pelo préprio Tratado de Assuncao,
gue reduziu a zero a aliquota do imposto de importac&o para o universo de bens,
salvo alguns como acucar e automoéveis. A Unido Aduaneira, estabelecida pela
TEC, esta organizada em 11 niveis tarifarios, cujas aliquotas variam de 0% a
20%, obedecendo ao principio geral da escalada tarifaria: insumos tém aliquotas
mais baixas e produtos com maior grau de elaboracéo, aliquotas maiores.

Ao longo do processo de integracdo, e em grande medida em razéo do
éxito inicial dessa integracdo econémico-comercial, a agenda do Mercosul foi
gradualmente sendo ampliada, passando a ter discussfes sobre variados temas
como politica, direitos humanos, sociais e cidadania. Os dois marcos mais

importantes dessa area do MERCOSUL sdao, respectivamente, o Plano
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Estratégico de Ag¢do Social (2011) e o Plano de Agéo para o Estatuto da
Cidadania do MERCOSUL (2010).

A agenda politca do MERCOSUL abrange um amplo espectro de
politicas governamentais tratadas por diversas instancias do bloco, que incluem
reunides de ministros, reunides especializadas, foros e grupos de trabalho. Os
Estados Partes e Estados Associados promovem cooperacéo, consultas ou
coordenacdo em virtualmente todos os ambitos governamentais, o que permitiu
a construgdo de um patrimonio de entendimento e integragdo de valor
inestimavel para a regido. O MERCOSUL ¢ hoje instrumento fundamental para
a promocéao da cooperacao, do desenvolvimento, da paz e da estabilidade na
América do Sul.

Atualmente o MERCOSUL se encontra em um grandioso processo de
fortalecimento econdémico, comercial e institucional. Os membros do Bloco
estabeleceram um modelo e integracdo pragmatico, voltado para resultados
concretos a curto prazo. A integracdo do MERCOSUL hoje busca a prosperidade
econdmica através da democracia, estabilidade politica e respeito aos direitos
humanos e de suas liberdades fundamentais. Alguns desses avancos recentes
do MERCOSUL séo: aprovacao do Protocolo de Cooperacao e Facilitacdo de
Investimentos (2017), que amplia a seguranca juridica e aprimora 0 ambiente
para atracdo de novos investimentos na regido, apresentacdo dos projetos
brasileiros para Iniciativas Facilitadoras de Comércio e Protocolo de Coeréncia
Regulatéria, tratamento do tema de protecdo mutua de indicacbes geograficas
entre Estados Partes do MERCOSUL, aprovacdo do Acordo do MERCOSUL
sobre Direito Aplicavel em Matéria de Contratos Internacionais de Consumo
(2017), que estabelece critérios para definir o direito aplicavel a litigios dos

consumidores em suas relacdes de consumo, entre outros.

5.2 Acordo de Bens Culturais entre paises da ALADI (AR-07)

O Acordo Regional de Cooperacdo e Intercambio de Bens nas Areas
Cultural, Educacional e Cientifica foi assinado em 27 de outubro de 1989, e
internalizado ao ordenamento juridico brasileiro pelo Decreto n® 97.487, de
08/02/1989. Tem por objetivo a formagdo de um mercado comum de bens e

servicos culturais, com a ampliagdo dos niveis de instrugdo, capacitacdo e
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informacdo, bem como do conhecimento reciproco das diferentes culturas dos
povos da regiéo.

O Acordo teve adesao inicial da Argentina, Brasil, Colémbia, México,
Peru, Uruguai e Venezuela, e posteriormente dos demais paises-membros da
ALADI, tornando-se mediante seu Primeiro Protocolo Adicional o Acordo de
Alcance Regional n° 07.

O Acordo de Alcance Regional n® 7 prevé a livre circulagdo dos materiais
e elementos culturais, educacionais e cientificos, obras de arte, objetos de
colecdo e antiguidades, registrados em seus anexos, desde que cumpram

disposicdes neles expressas e sejam originarios de seus respectivos territorios.

5.3 Acordo de Sementes entre paises da ALADI (AG-02)

O Acordo para liberacdo e expansdo do comércio intrarregional de
sementes foi assinado em 22/11/1991 pela Argentina, Bolivia, Brasil, Colémbia,
Chile, Paraguai, Peru e Uruguai, e posteriormente, mediante protocolos de

adesdo, pelo Equador, Cuba e Venezuela.

O Acordo tem por objetivo liberar o comércio intrarregional de sementes
e estabelecer condicbes para o desenvolvimento harmdnico dos sistemas
nacionais de sementes. Desta forma, as importacdes das sementes da lista
comum, constante do Acordo, de espécies provenientes de multiplicacbes
realizadas nos paises membros, estardo livres de gravames aplicados a
importacéo, assim como dos direitos aduaneiros e quaisquer outros encargos de
efeitos equivalentes, sejam de carater fiscal, monetario, cambial ou de outra

natureza.

Os beneficios derivados do Acordo vigorardo apenas para 0s produtos
considerados originarios do territério dos paises signatarios, conforme o Regime

Geral de Origem da Aladi.

No Brasil, o “Acordo de Sementes” foi internalizado pelo Decreto n°® 775,
de 19/03/1993. Cabe observar que a ALADI ndo possui informagdes quanto a

entrada em vigor do Acordo na Colémbia, Cuba, Equador e Venezuela.
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Como visto acima, o Brasil estd em diversos acordos comerciais que
abrangem diversos paises, porém nem todos os acordos e tratados comerciais
internacionais envolvem tantos Estados. Nosso pais também possui relacdes

comerciais unilaterais, ou seja, como apenas um uUnico Pais.

Brasil — Suriname (AAP.A25TM 41)

Em 31 de abril de 2004 foi assinado o Acordo de Alcance Parcial de
Complementagdao Econdmica entre o Brasil e o Suriname, subscrito ao amparo
do Artigo 25 do Tratado de Montevidéu/80 n° 41 internalizado no Brasil
pelo Decreto n°5.565, de 24/10/2005. O Acordo consiste na concessao brasileira
de quota anual de 10 mil toneladas de arroz (arroz com casca nao parboilizado
- ndo estufado, arroz descascado nédo parboilizado - ndo estufado e arroz
descascado néo parboilizado - nédo estufado) provenientes do Suriname, livre de

gravames aplicados a importacao.

Brasil — Venezuela (ACE-69)

O Acordo de Complementacdo Econdémica n® 69 foi firmado entre a
Republica Federativa do Brasil e a Republica Bolivariana da Venezuela em
26/12/2012 e incorporado ao ordenamento juridico brasileiro mediante o Decreto
n° 8.324, de 06/10/2014, publicado no D.O.U. de 07/10/2014. Com a adeséao da
Venezuela ao Mercosul, o comércio bilateral Brasil-Venezuela, que passa a ser
amparado pelo ACE-69.

O Acordo concede livre mercado as importacdes originarias da
Venezuela. Este pais, por sua vez, concedera livre acesso as exportacoes
brasileiras a partir de 01/01/2014 para todo o universo tarifario, com excecéao
de 777 cbédigos Naladi/SH (1996), que alcancardo o livre comércio em
01/01/2018. Durante o periodo 2013-2017, a preferéncia para esses produtos

sera a estabelecida no ACE 59 para o ano de 2012. O setor automotivo,
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enquanto ndo seja definido um tratamento especifico, recebera os beneficios
concedidos pelo ACE 59 em 2012.

Brasil — Argentina (ACE-14)

Embora a intencao de Brasil e de Argentina de se integrar em uma Unido
Aduaneira seja anterior a década de 1950, o primeiro passo concreto para o
processo de integracdo entre os dois paises foi a assinatura da “Declaragao de
Iguagu”, em 1985, pelos presidentes José Sarney e Raul Alfonsin, na qual os
dois paises se mostravam dispostos a iniciar um amplo processo de
aproximacao bilateral, por meio da superacdo de antigas rivalidades, da

construcéo de confianca e da integracéo econdémica.

Em 1986, mais um importante passo foi dado: a assinatura da “Ata para
a Integracdo Brasil-Argentina”, que criou o Programa de Integracédo e
Cooperacédo Econdmica (PICE). A Ata baseia-se nos principios que mais tarde
viiram a nortear o0 Tratado de Assuncdo, que criaria O
MERCOSUL.: flexibilidade (para permitir ajustamentos no ritmo e nos
objetivos); gradualismo (para avancar em etapas anuais); simetria (para
harmonizar as politicas especificas que interferem na competitividade setorial)
e equilibrio dinamico (para propiciar uma integracao setorial uniforme).

Em 1988, os dois paises assinam o “Tratado de Integracao, Cooperacéao
e Desenvolvimento”, que tinha o objetivo de fixar uma area de livre comércio em
um prazo de dez anos. Na oportunidade, foram assinados 24 Protocolos sobre
diversos temas, tais como: bens de capital, trigo, produtos alimenticios
industrializados, industria automotriz, cooperacdo nuclear, transporte maritimo,

transporte terrestre.

Etapa fundamental desse processo foi assinatura, em julho de 1990, da
“Ata de Buenos Aires” que reduziu o prazo em quatro anos e meio, até dezembro
de 1994, e gque o0 objetivo da integracdo passaria a ser a conformacédo de um
mercado comum. Em dezembro de 1990, assinou-se o Acordo de
Complementac¢do Econémica n° 14, entre os dois paises, que incorporou os 24
Protocolos anteriormente acordados e que se constituiu o referencial adotado,

posteriormente, no Tratado de Assuncéo (1991).
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O ACE 14 foi internalizado no Brasil por meio do Decreto n° 60, de
15/03/1991. Com a assinatura do Tratado de Assuncéo e a criacdo do Mercosul,
em 1991, o comércio entre 0 Brasil e a Argentina passou a ser realizado ao
amparo do ACE 18.

Brasil — Paraguai (ACE-74)

O Acordo de Complementagéo Economica n® 74 (ACE-74), assinado em
11 de fevereiro de 2020, constitui importante marco para o aprofundamento da
integracdo entre Brasil e Paraguai, em temas da agenda econémico-comercial,
como facilitacdo de comércio e cooperacado aduaneira, em complemento aos
entendimentos existentes no ambito do MERCOSUL. A conclusdo do ACE com
o Paraguai completa a rede de acordos bilaterais desse tipo ja existentes entre
o Brasil e os paises do MERCOSUL no ambito da Associagdo Latino-Americana
de Integracdo (ALADI): ACE-2 com o Uruguai e ACE-14 com a Argentina. O
Primeiro protocolo adicional ao ACE-74 ampara o comeércio de produtos do setor
automotivo entre Brasil e Paraguai, por prazo indeterminado ou até a adequacao

do setor automotivo ao regime geral do MERCOSUL.

6 A Cooperacéo Juridica Internacional

Como foi descrito ao longo deste trabalho, a globalizac&o foi uma peca
fundamental no que diz respeito a conexao entre paises e 0 surgimento do
comércio internacional, e com todos esses eventos surgindo certamente
teriamos um impacto significativo no ambiente juridico tanto mundial quanto
nacional. O Brasil ndo pode mais apenas agir de acordo com as proprias leis,
pois quando se vive em um mundo amplamente conectado é necessario que se
faca concecdes juridicas em favor do bem-estar deste relacionamento comercial
gue esta surgindo. A soberania de um Estado esta diretamente relacionada com
sua necessidade de resguardar os proprios interesses, tanto de solicitar auxilio
ou cooperacdo quanto de responder a uma solicitacdo advinda de outros
Estados. Hoje em dia, no entanto, ja ndo se pode vincular os conceitos

tradicionais de soberania a cooperagdo juridica internacional, pois esta

24


http://www.planalto.gov.br/ccivil_03/decreto/1990-1994/D060.htm
http://www.mdic.gov.br/index.php/comercio-exterior/negociacoes-internacionais/132-acordos-dos-quais-o-brasil-e-parte/1817-acordos-brasil-uruguai-ace-02
http://www.mdic.gov.br/index.php/comercio-exterior/negociacoes-internacionais/132-acordos-dos-quais-o-brasil-e-parte/1818-acordos-brasil-argentina-ace-14

cooperacao entre os Estados pode ser vista como um meio de preservar a
prépria soberania.

N&o existe uma definicdo clara e absoluta sobre o que é de fato a
soberania. No entanto, no ambito da cooperacao juridica internacional, essa
ideia pode ser vista como “o0 poder do Estado em relagdo as pessoas e coisas
dentro de seu territorio”. Ou seja, a soberania nada mais € do que um conjunto
de condutas que atuam em um territério, obedecendo a principios e normas que
tem o objetivo de impor limites e restricdes. Dessa forma o Estado soberano
adquire a capacidade de se proteger contra qualquer possivel interferéncia
externa, garantindo o seguimento e execucdo de toda e qualquer regra
estabelecida em seu territorio.

A cooperacéo juridica nada mais é do que a opc¢ao a ser escolhida pelos
Estados quando uma situagao surge no territorio de outros Estados, visto que a
soberania possui um servi¢co jurisdicional aplicavel apenas em seu proprio
territorio. Nesse contexto, quando um pais se nega a cooperar pode acarretar
possiveis frustragcdes no que tange o interesse legitimo das partes envolvidas,
limitando o direito e o dever do Estado requerente de resguardar o andamento
da Justica em seu territorio.

Com a globalizacdo, houve um crescente aumento de mudancas
tecnoldgicas e politicas, visto que com o crescente deslocamento de individuos
entre um Estado e outro, ideias e pensamentos foram migrando, fazendo-se
necessaria a mudanca e adaptacdo de tais conceitos estrangeiros para dentro
do proprio territério daquele determinado Estado, com o intuito de maximizar a
relacdo entre diferentes paises. Esse crescente deslocamento provocou a
necessidade nos Estados de estabelecer regras e procedimentos especificos
gue possibilitem e facilitem o acesso a justica para além das fronteiras, dando
assim o ponta pé inicial no que pode ser chamado de cooperacao jurisdicional.

Nos dias de hoje, partes e provas de um mesmo processo podem estar
espalhadas por varias regides do mundo. Para que a justica do Estado possa
dar andamento no processo, se faz necessario que 0 mesmo recorra a jurisdicdo
do outro Estado, a fim de obter as a¢des por ele buscadas. A cooperacdo juridica
aqui é de vital importancia, visto que ela promove e resguarda o andamento da
Justica de maneira segura e benéfica para a parte requerente. Portanto, um ato

de cooperacao, que tradicionalmente nos tempos antigos poderia ser visto como
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uma violagéo da soberania daquele Estado, nos tempos modernos pode ser visto
como uma ferramenta de manutencéo a ser utilizada pelas soberanias vigentes
em cada Estado, e assim néo traria nenhum prejuizo para o relacionamento dos
Estados assim como também manteria assegurada o direito e o dever da
soberania total e da manutencéo de sua propria Justica.

O 6rgéao responsavel por administrar a cooperacdo juridica internacional
no Brasil é a Autoridade Central, que teve seu surgimento na década de 60,
concebida com o propdsito de facilitar toda e qualquer relagéo entre os Estados-
Partes de determinado tratado do qual o Brasil faz parte ou poderia vir a integrar
no futuro, unificando suas atribuicGes em uma Unica instituicao. A ideia é que um
Unico Orgdo seja capaz de se especializar e aprimorar suas funcbes
administrativas dentro dessa cooperacao juridica, tornando a célere e eficaz.
Isso representa o advento de um segundo estagio de comunicacéo que surge na
cooperacao juridica internacional, posterior aquele em que tal comunicacao
somente ocorria através de canais diplomaticos. No Brasil, a Secretaria Nacional
de Justica foi designada para exercer o papel de Autoridade Central em
cooperacao juridica internacional, porém esse ndo € o0 Unico Orgéo
governamental que se faz presente na cooperacao jurisdicional.

Um dos orgaos que participa da cooperacao jurisdicional € o Ministério
das Relacdes Exteriores, através da Secretaria de Estado das Relacdes
Exteriores e de seus 0rgdos no exterior, exercendo relevante papel no que tange
a formulacdo de politicas externas referentes a toda e qualquer cooperacéo
juridica e na tramitacdo dos pedidos de cooperacdo que surgem nos canais
diplomaticos existentes. Outro 6rgdo imprescindivel para a cooperacdo € a
Advocacia-Geral da Unido e o Ministério Publico, que agem como
representantes judiciais quando surge a necessidade de uma decisao judicial em
territério nacional. Atrelado a isso esta o préprio Poder Judiciario, que exerce
uma integridade absoluta na hora de guardar as leis brasileiras e a Constituicao
Federal na hora das relacfes entre Estados, como por exemplo o juizo de
deliberacdo nos pedidos de cooperacéo feitos por meio de carta rogatéria ou
acao de homologacdo de sentenca estrangeira. Além desses, por fim, temos
orgaos como Policia Federal, Receita Federal e Controladoria-Geral da Uniao,
atuando dentro de suas esferas de atribuicdo para que a cooperacgdo juridica
realizada pelo Brasil seja desempenhada com sucesso.
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6.1 Cooperacgdo Juridica em Matéria Comercial

Quando se trata de relagdes comerciais internacionais, a Cooperagéo
Juridica se mostra imprescindivel, visto que negocia¢cdes com outros Estados é
uma das interacdes mais importantes para o sustento das boas relagbes com o
exterior. Um documento que atesta essa importancia é o Decreto N° 2.067, do
dia 12 de novembro de 1996, que diz:

O PRESIDENTE DA REPUBLICA, no uso das atribuicdes que lhe confere o art. 84,

inciso VIII, da Constituicéo, e

Considerando que o Protocolo de Cooperacdo e Assisténcia Jurisdicional em
Matéria Civil, Comercial, Trabalhista e Administrativa foi assinado pelo Brasil em 27 de junho de
1992, no &mbito do MERCOSUL,;

Considerando que o Protocolo de Cooperacdo e Assisténcia Jurisdicional em
Matéria Civil, Comercial, Trabalhista e Administrativa foi oportunamente submetido ao Congresso

Nacional, que o aprovou por meio do Decreto Legislativo nimero 55, de 19 de abril de 1995;

Considerando que o ato em tela entrou em vigor internacional em 17 de marco de
1996;

Considerando que o Governo brasileiro depositou a Carta de Ratificagdo do
instrumento em epigrafe em 16 de fevereiro de 1996, passando o0 mesmo a vigorar, para o Brasil,

em 17 de marco de 1996, na forma de seu artigo 33,
DECRETA:

Art. 1° O Protocolo de Cooperacao e Assisténcia Jurisdicional em Matéria Civil,
Comercial, Trabalhista e Administrativa, assinado em Las Lends, em 27 de junho de 1992,
apenso por cépia ao presente Decreto, devera ser executado e cumprido tédo inteiramente como
nele se contém.

Através deste decreto podemos ver a urgéncia de se estabelecer a
Cooperacéo Juridica em diversas matérias, incluindo a Comercial, pois se fazia
necessario uma ferramenta capaz de auxiliar o Brasil em suas relacdes com o0s

negaocios exteriores.
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7 Concluséo

Chegando aqui na conclusao pude perceber que este nao foi um trabalho
tao facil quanto achei que seria. O tema escolhido se provou bem mais complexo
e profundo do que pareceu no inicio. Quando comecei este projeto, nao tinha
ideia sobre qual seria meu tema, e quando escolhi este e decidi falar sobre
contratos e acordos comerciais internacionais, em minha cabeca pensei que
seria facil procurar material de estudo para desenvolver o trabalho. Logo de cara
percebi que ndo era assim, e se ndo fosse pela ajuda constante do professor, a
dificuldade para elaboracao do trabalho seria ainda maior.

O objetivo do trabalho era explorar a fundo este assunto e torna-lo bem
explicativo o suficiente para todos aqueles que possuirem curiosidade no
assunto. Essa era minha posi¢cao no inicio do projeto, e agora posso dizer que
consegui alcancar tal objetivo, uma vez que este assunto, que antes para mim
era cheio de duvidas e nuances, se mostrou mais claro. Certas areas, como a
origem dos préprios acordos comerciais até a jurisprudéncia que permeia esse
assunto, tudo foi uma grande revelacdo para mim, que pouco sabia ou até
mesmo pensava que seria diferente da realidade atual. O Brasil precisa melhorar
sua jurisprudéncia no que tange os contratos e acordos comerciais, € iSso 0

trabalho expde bem, alcancando assim seu objetivo.
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