PUC coiAs
PONTIFICIA UNIVERSIDADE CATOLICA DE GOIAS

ESCOLA DE DIREITO E RELACOES INTERNACIONAIS
NUCLEO DE PRATICA JURIDICA
COORDENAGAO ADJUNTA DE TRABALHO DE CURSO
MONOGRAFIA JURIDICA

DIREITO DAS STARTUPS NO BRASIL

ORIENTANDO: MARCO TULIO SOARES VENCIO
ORIENTADORA PROF2 M.a NURIA MICHELINE MENESES CABRAL

GOIANIA-GO
2021



MARCO TULIO SOARES VENCIO

DIREITO DAS STARTUPS NO BRASIL

Monografia Juridica apresentada a disciplina Trabalho de Curso Il, da Escola de
Direito e Relacdes Internacionais, Curso de Direito, da Pontificia Universidade Catodlica
de Goias (PUCGOIAS).

Prof.2 Orientadora: M.a Nuria Micheline Meneses Cabral.

GOIANIA-GO
2021



MARCO TULIO SOARES VENCIO

DIREITO DAS STARTUPS NO BRASIL

Data da Defesa: de de

BANCA EXAMINADORA

Prof.2 Orientadora: M.a Nuria Micheline Meneses Cabral — Nota:

Examinador Convidado: Prof: M.e Andre Aidar — Nota:






RESUMO

Startups é um modelo empresarial, com origem vinda dos Estados Unidos onde fez
um grande sucesso e que superou fronteiras e se dispersou pelo mundo
empresarial. No Brasil ndo é diferente, as startups estdo cada vez mais frequentes,
mais ainda com a crise financeira dos ultimos anos, estando assim revolucionando o
empreendedorismo. Como toda empresa necessita de regulamentacao juridica ela
nao € excecdo, ela ndo possui uma legislacdo propria, mas sim aplicacdes de
normas, como em sua constituicdo societéria, contratos, aplicando o direito
empresarial, o vinculo empregaticio no direito do trabalho e como a empresa deve
fazer sua prestaco tributaria. E de suma importancia para esclarecer a futuros e a
qguem ja € empreendedor sobre como funciona o lado juridico, para o investidor,
ressaltando-se que startup movimenta a economia, gerando empregos, rendimentos
em investimento Este trabalho tem a funcdo de desmistificar e demonstrar sobre a
relagdo juridica e empresa, “quebrar’ o bloqueio das pessoas com o direito.

Palavras-chave: Startup. Modelo de Negdcio. Direito.



ABSTRACT

Startups is a business model, originating from the United States where it has been a
great success and which has crossed borders and dispersed throughout the
business world, in Brazil it is no different. Startups in Brazil are more and more
frequent, even more so with the financial crisis of the last years, thus revolutionizing
entrepreneurship. As every company needs legal regulation, it is no exception, it
does not have its own legislation, but rather application of rules, as in its corporate
constitution, contracts, applying corporate law, employment bond in labor law and
how the company should make your tax installment. It is of utmost importance to
clarify the futures and those who are already entrepreneurs about how the legal side
works, for the investor, emphasizing that startup moves the economy, generating
jobs, investment income. This job has the function of demystifying and demonstrating
about the legal and company relationship, “breaking” the blockade of people with the
right.

Keywords: Startup. Business Model. Law.
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INTRODUCAO

O trabalho cientifico monografico, que sera apresentado ao longo dessa
jornada de leitura académica, sera uma investigacao cientifica de certa relevancia,
considerando a sua importancia para a sociedade. A escolha foi falar sobre o Direito
de Startups no Brasil, esta investigacdo cientifica € de suma importancia para
esclarecer a futuros e a quem ja € empreendedor sobre como funciona o lado
juridico, para o investidor, ressaltando-se que startup movimenta a economia,
gerando empregos, rendimentos em investimento, buscando sempre desmistificar e
demonstrar sobre a relagdo juridica e empresa, “quebrar” o bloqueio das pessoas
com o direito. A delimitacdo do tema esta relacionada ao direito empresarial,
pensando num encaixe para melhor esclarecimento.

Este padrédo empresarial tem origem nos Estados Unidos, especificamente
no Vale do Silicio em Sao Francisco, com caracteristicas voltadas geralmente para a
area da tecnologia. A ideia desse modelo esta ligada ao baixo preco empresarial,
onde o0s custos sdo mais simples que outras empresas e a utilizacdo do termo
comecaram durante a crise das empresas ponto-com, entre 1996 e 2001. “As
startups sdo fundadas com objetivo de alcancar um rapido crescimento para, em
poucos anos, atingir atratividade suficiente para serem vendidas por valores
multiplas vezes superiores ao investimento realizado.” (REIS, 2018, p. 21).

Ao analisar que a “grande explosdo” deste modelo se da perto da maior
utilizacdo da internet no mundo e isto ndo e por acaso, pois a grande inovacéo do
cenario tecnoldgico atraiu mais esse tipo empresarial; constituir empresa voltada
para tecnologia e com um custo mais baixo operacional. Houve uma imensidade de
investimentos em empresas startups que até gerou uma bolha especulativa na
época. (REIS, 2018)

[...] com acesso a internet e a consequente criacdo das primeiras startups
“ponto-com” (startups baseadas na internet). O ripido sucesso alcancado
por startups...., em um momento em que os EUA passavam por uma
recessdo econdmica, aqueceu o mercado financeiro americano e levou ao

surgimento de inumeras “ponto-com”. (REIS, 2018, p. 20)

Na época, foi formada uma bolha especulativa caracterizada pela
alta das a¢gbes das novas empresas de tecnologia da informagcdo e
comunicacdo alocadas no espaco da Internet. A Bolha da Internet, como



ficou comumente conhecida, adotou e comecou a utilizar o termo startup,
que até entdo apenas significava um grupo de pessoas trabalhando
por uma ideia diferente e com potencial de fazer dinheiro. (BICUDO, 2016).

As startups no Brasil estdo cada vez mais frequentes, mais ainda com a
crise financeira dos dltimos anos, estando assim revolucionando o
empreendedorismo. Como toda empresa necessita de regulamentacao juridica ela
ndo € excecdo, pois ndo possui uma legislacdo prépria, mas sim aplicacdes de
normas, como em sua constituicdo societéria, contratos, aplicando o direito
empresarial, o vinculo empregaticio no direito do trabalho e como a empresa deve
fazer sua prestacao tributaria.

Em um cenario nacional onde no Brasil empresas, geralmente, ndo dura
muito tempo, a startup pode se dizer que é um “tiro no escuro”. “Ter uma startup é
uma aventura. Portanto, ndo é qualquer pessoa que esta disposta a entrar nessa, €
preciso ter o espirito empreendedor’. (BICUDO, 2016). Entretanto startup é o
mercado do momento. Cada vez mais as inovacdes estdo se desenvolvendo na vida
das pessoas e aparece para substituir processos engessados e facilitar a vida, de
todas essas mudancas que ja estdo acontecendo e fazem parte da Nova Economia,
gue sera discutida com mais detalhes posteriormente.

O primeiro objetivo deste trabalho tem a necessidade de informar a todos
que startup, ndo possui uma legislacdo especial ou especifica. Outros objetivos
deste trabalho sdo: Explicar para as pessoas que a startup € um negdcio viavel, e
pode ser bem utilizado no Brasil, se tornando um bom investimento e uma boa
opcao de empreender; demonstrar como poderia ser construido para ser um modelo
inovador e com incentivos, mas nao € o que acontece. E assim mostrar que é um
tipo de modelo empresarial que geralmente busca uma sociedade ou investidores,
pois ha muita busca por investimento nelas; Explicar os modelos societarios que se
utilizam em sua constituicdo, detalhar sobre contratos que sera bastante utilizado
para quem for seguir com esse modelo, pois também tem a possibilidade de prestar
servico e vender produtos, protecdo intelectual de projetos, patentes, etapas dos
startups, como se forma e evolui; Discutir as duvidas sobre contratos empresarias
feitos pela startup, elaborados para prestagéo de servico, compra e venda de algum
produto. Desta forma trazendo alguma seguranca juridica entre as partes num

cenario com previsibilidade de acoes.



Acerca de investimento pode mostrar sobre essa tematica que é uma 6tima
opcao de investimento para futuros investidores em startup. Demonstrar que num
cenario de incertezas do Brasil, onde € incerto o cenario de investimentos, pode ser
uma 6tima opg¢édo as startups, empresas com pouco custo, geralmente com produtos

de alto valor agregado.



1 O QUE E STARTUP?

Esse modelo empresarial tem se tornado cada vez mais atrativo no mundo,
grandes potencias empresariais imergiram a partir de startup, e no Brasil o
desenvolvimento deste modelo atraiu olhares de empreendedores e investidores. A
startup é o mercado do momento e fazem parte da Nova Economia.

A nova economiaéo surgimento de novos modelos de negdcios
disruptivos, 0 que faz com que empresas e profissbes figuem obsoletas
muito rapidamente. Ela exige outra postura de nds, pois € preciso ser mais
rapido, mais competitivo, mais conectado e atualizado, as startups séo parte
fundamental dessa nova forma de pensar e agir. Elas sdo negdcios com o

olhar no futuro, quetem como um dos principais objetivos inovar e
transformar processos. (BICUDO, 2016)

Uma discussédo acerca dessa tematica é de grande importancia, e isto o que
ocorrerd neste trabalho. Sendo este capitulo do trabalho com a funcédo de explicar

um pouco sobre ela, falar um pouco dela, ir familiarizando sobre a startup.

1.1 HISTORIA

O termo destacado de startup ganhou fama e notoriedade no final da década
de 1990, com surgimento de empresa “.com”, no Vale do Silicio. (OIOLI, 2019, p.
13). Este padrdo empresarial tem origem nos Estados Unidos com caracteristicas
voltadas geralmente para a area da tecnologia. A ideia desse modelo esta ligada ao
baixo preco empresarial, onde 0s custos sdo mais simples que outras empresas.
“Conquanto nao seja possivel precisar qual foi a primeira startup a ser criada,
aparentemente as primeiras startups surgiram na regido posteriormente batizada de
“Vale do Silicio”, no estado da Califérnia, EUA” (REIS, 2018, p. 17). Quando o
assunto € startup, considera-se que nos anos 70 se constituiu o primeiro modelo
empresarial, porém a grande relevancia para o mundo vem no final do século 20,
nos anos 90. (FEIGELSON; NYBO; CABRAL, 2018, p. 21)

A partir de seu grande sucesso no inicio do século XXl acompanhado do
inicio do sucesso da internet analisaram que este modelo, a Startup, poderia ser

desenvolvida com comeco de empresas tecnoldgicas, o baixo preco de custo a
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tornou atrativa no Vale do Silicio onde se tem noticia da primeira startup e de onde
comecou a “bombar” este modelo.

Ao analisar que a “grande explos&do” deste modelo que se da perto da maior
utilizacdo da internet no mundo e isto ndo é por acaso, pois a grande inovacao do
cenario tecnoldgico atraiu esse tipo empresarial, constituir empresa voltada para
tecnologia e com um custo mais baixo operacional.

A evolucao de startups passa acompanhar, de certa forma, o surgimento e a
propagacdo da internet. O marco histérico de origem das empresas

desenvolvidas com fundamento nessa tecnologia é o ano de 1993, data de
criagdo do navegador Mosaic. (FEIGELSON; NYBO; CABRAL, 2018, p. 21)

O sucesso feito inicialmente por este tipo de empresa foi tamanha que a
busca para investir se tornou uma “febre” que até em certo momento gerou uma
“bolha” especulativa nas bolsas de valores dos Estados Unidos. Ainda que tenha
tido a “bolha” que acarretou a queda bruscamente da NASDAQ, bolsa de valores
norte americana especializada no mercado de tecnologia, entretanto este momento
serviu para alguns aprendizados. A principal foi: “a internet havia chegado para
quebrar o paradigma da velha economia” (AZEVEDO, 2016 apud FEIGELSON;
NYBO; CABRAL, 2018). Dessa forma, as novas tecnologias sdo responsaveis por
modificar o cotidiano dos envolvidos, sendo responsaveis pelo surgimento, dentre
outros de novos produtos. Nao € errado a falar, portanto, que esta nova forma de
negocio bebe da fonte do progresso tecnolégico o qual, por sua vez possui
caracteristicas dos séculos XX e XXI. (FEIGELSON; NYBO; CABRAL, 2018, p. 22)

1.2 CONCEITO

Deste assunto uma das definicbes que mais se utiliza é a de Reis (2018),
segundo o qual “uma startup € uma instituicdo humana projetada para criar novos
produtos e servicos sob condi¢gdes de extrema incerteza”. Entretanto ela diz pouco
sobre o conceito startup, mas o autor destaca que a importancia dessa definicao
esta justamente no que nao diz. Como sobre o tamanho da empresa, da atividade
ou setor da economia. Uma pessoa que esta desenvolvendo um produto e um
negécio sob influéncia de condicdes de extrema incerteza pode ser chamado de
empreendedor, quer saiba ou ndo, e independente do tipo da instituicdo. A

instituicdo pressupde uma seérie de atividades: contratacdo de funcionarios, sua
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coordenacao, contratacao de fornecedores e criacdo de uma cultura empresarial que
gera resultados. O autor ao realizar a sua opinido descreve que a ideia do produto
abrange qualquer fonte de valor para as pessoas que se tornam clientes. Qualquer
coisa vivencia da interacdo com uma empresa deve ser considerada parte do
produto daquela empresa tal geracdo de valor ainda segundo o pensamento do
autor associada a ideia de inovacao. (OIOLI, 2019, p.14).
Uma empresa startup € uma empresa com um histérico operacional
limitado. Essas empresas, geralmente recém-criadas, estdo em uma fase de
desenvolvimento e a procura de mercados. Empresas iniciantes podem vir
de todas as formas. Os investidores geralmente sdo mais atraidos por
essas novas empresas, diferenciadas pelo perfil de risco e recompensa e
pela escabilidade. Ou seja, eles tém custo menores, maior risco e maior
retorno potencial sobre investimento. Startups de sucesso sdo tipicamente
mais escalonaveis do que um negécio estabelecido, no sentido de que elas

podem crescer potencialmente rapido com investimento limitado de capital e
trabalho. (OIOLI, 2019, p.15)

Destrinchando a startup, e ilustrar que se trata de uma empresa com
caracteristicas em inovagdes, € um modelo de negdcio inovador, repetivel e
escalavel. Sendo possivel a sua copia e expansao dependendo do que se necessita,
por se tratar de uma empresa que se desenvolve em area de inovacdo ha certa
incerteza sobre ela. (DISTRITO, 2019).

Em se tratando de suas caracteristicas, um modelo negdcios, o foco ndo se
trata necessariamente no produto, mas sim no valor e no quanto e possivel a
rentabilidade desse produto, o desafio estd ligado em criar algo inovador, ou
desenvolver uma adaptacdo de um modelo especifico ou criar totalmente do “zero”.
Enunciar sobre a forma repetivel e escalavel sdo de bastante importancia ao se
tratar de startup. Repetivel deve-se interpretar no sentido de entregar certo produto
em uma escala grande de producdo, escalavel é crescer cada vez mais sem
influenciar no modelo de negdécio. Ndo se pode deixar de citar uma caracteristica
marcante deste modelo a incerteza, a criacdo de startup é “sair da caixinha” e
desenvolver 0 novo, ndo existe a certeza que sera negocio de sucesso, assim 0
caminho a ser percorrido é incerto. Desta forma é decisivo que o0 modelo seja bem
elaborado e definido para atrair investimentos, sem o capital de risco € muito dificil
persistir na busca por um modelo de negdbcios que comece a gerar grana e se
sustente. O ideal é que sobreviva até comprovar que pode ser sucesso. (BICUDO,
2016)
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As carateristicas dissertadas acima de modo geral sdo genéricas, e de suma
importancia para compreensao deste trabalho como um todo, a explicacdo sobre as
suas caracteristicas gerais da startup como empresa.

Ao enunciar sobre suas caracteristicas devemos comecar de como ela se
encontra em seu estagio inicial, sendo conhecida neste periodo uma caréncia de
processos internos e organizagao, o seu desenvolvimento por vezes sem um modelo
de negodcio claro e movido pelo impeto de venda de uma ideia inovadora. Deve
haver um perfil inovador, neste modelo existe uma ruptura na dindmica ou praticas
de um mercado, essa ruptura existe devido ao produto ou servico oferecido pela
startup. A administracdo destas empresas possui uma pratica significativa de
controle de gastos e custos, se utiliza de booststrapping, elas procuram ao maximo
as capacidades individuais e complementares de cada fundador para diminuir seus
custos operacionais, ha um foco principalmente no desenvolvimento do produto ou
servico. O servico ou produto é operado sob forma de ser um produto minimo
viavel, ainda sob a demanda do booststrapping, a conducao dos fundadores focam
0s investimentos para desenvolver produtos e servicos que em primeiro momento
sera de extremamente rudimentar e simples, isto apenas sera para que possa saber
a real demanda, esta forma e conhecida como MVP (Minimum Viable Produtc)
traduzindo para portugués € produto minimo viavel. (FEIGELSON, FONTENELE,
FONSECA. Pgs 25 e 26).

Uma caracteristica jA comentada anteriormente neste tipo de negdcio é
gue o produto a ser executado sera de forma escalavel, por isto dificilmente uma
startup criara ou produzira produtos customizados. A ideia € alcancar uma economia
na producéo de escala por meio da replicacdo de um mesmo produto para inumeros
clientes. Apresenta uma certa necessidade de capital de terceiros para operacao
inicial, as startups almejam uma economia de escala na venda, geralmente o capital
inicial aportado pelos fundadores ndo é suficiente para suportar o crescimento
necessario ou investimentos a serem realizados para atingir esse patamar. Por isso
€ comum a busca por investimentos para financiar. Seguem o0 processo de
fundraising (ou simplesmente, levantamento de recursos financeiros, em tradugéo
livre). (FEIGELSON, FONTENELE, FONSECA. Pgs 25 e 26).

A utilizacdo de tecnologia para modelo de negocio, uma caracteristica
extremamente marcante e ligada a startup. Sabe-se que as inUmeras empresas de

sucesso 0 seu comeco foi como sendo startup e seus produtos e servigo estéo
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ligados a tecnologia, como parte do processo de inovacado, as startups costumam
utilizar a tecnologia a seu favor para desenvolver negocios escalaveis e inovadores.
Frequentemente  sdo  utlizadas  plataformas  digitais, porém  podem
utilizar/desenvolver outros tipos de tecnologia como hardwares. (FEIGELSON,
FONTENELE, FONSECA. Pgs 25 e 26).

Entretanto a caracteristica mais responsavel por gerar necessidades
juridicas tao particulares decorre da chamada “extrema incerteza”. Startups
trabalham num campo de altissimo risco, e ndo s6 mercadoldgico. E o que
as diferencia, basicamente, das corporacfes tradicionais, sejam elas
pequenas ou grandes. Uma padaria, por exemplo, € um modelo de negdcio
pequeno, mas existente ha anos, consequentemente os players desse
mercado ja sabem ou tém condicbes de saber como atuar, Ja o
oferecimento de um servico por meio de aplicativo de mensagens
instantaneas, dependendo da forma como se comporta e o que traz, é
igualmente pequeno; mas completa ou parcialmente inédito, ndo estando
inserido num contexto de conforto sob o qual repousam tais empresas
comuns, o0 que torna o campo de atuacdo dos empreendedores bastante
incerto. (FEIGELSON; NYBO; CABRAL, 2018, p. 26)

Os conceitos desenvolvidos geralmente se convergem em um sentido, que
se trata de empresa jovem com um modelo de negdcios repetivel e escalavel em um
cenario de incerteza, e por se tratar dessa incerteza que a parte juridica se torna
fundamental para garantia. As startups por se tratar de uma matéria relativamente
nova, os autores ndo fecharam ao certo a matéria e estd aberta a nova

interpretagdes e novos conceitos

1.3 IMPORTANCIA, DESENVOLVIMENTO E TIPOS DE STARTUPS

1.3.1 Importancia

Como ja citado, startup € um termo cada vez mais pesquisado, mas isso nao
€ por acaso. Cada vez mais as inovagdes estédo transformando a vida de milhares de
pessoas, pois, elas surgiram para substituir processos engessados, tradicionais e
revolucionar. As startups estéo transformando uma nova visdo econdmica. A nova
economia é surgimento de novos modelos de negocios disruptivos, tornam
empresas e profissdes obsoletas, ela exige outra postura de mudanca, pois é
necessario ser mais rapido, mais competitivo, mais conectado e atualizado. No caso,

as startups sdo parte fundamental dessa nova forma de pensar e agir, elas sao
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negocios que tem olhar no futuro, que tem como um dos principais objetivos inovar e
transformar processos. E também prometem desafiar derrubando monopolios
e ameacando corporagbfes. Como por exemplo, os gigantes como Kodak e
Blockbuster que foram substituidas por negocios que comecaram como startups e

hoje dominam o mercado, como Instagram e Netflix. (BICUDO, 2016).

1.3.2 Desenvolvimento

A startup nédo deixa de ser uma empresa, muitos consideram que toda
empresa em sua fase inicial é uma startup. O fundamental para ela € que seja bem
estruturada desde seu inicio, assim nao prejudica seu desenvolvimento.

A primeira coisa fundamental a se realizar € como e onde essa atividade
sera estruturada, como uma empresa individual ou uma sociedade, se for sociedade
qual sera o tipo societario? Adiante, quais 0s recursos que deve reunir e como:
colaboradores, fornecedores de bens e servigcos e ndo menos importante dinheiro. A
escassez de recursos financeiros ndo é um critério que define uma startup, e
sobretudo um problema, € muito comum as startups, especialmente em suas fases
embrionéarias. Essa escassez de recurso traz reflexos marcantes de como sera a
dindmica, a comecar pela contratacdo de colaboradores-chave. Isso ocorre em
muitas das startups, principalmente aquelas que fazem uso intensivo de tecnologia,
pois elas dependerdo de profissionais altamente especializados, que iria receber
altos salarios em empresas tradicionais ou pelo menos maduras. Dessa forma deve
realizar uma forma atrativa, desenvolver uma cultura empresarial mais atrativa,
normalmente baseada em estruturas horizontais de governanca, aplicacdo de design
thinking, maior abertura a experimentagcao e criacdo, entre outros. Como atrair por
meio de incentivos de remuneragdo baseada na participacdo nos resultados da
startup. (OIOLI, 2019, p. 15- 16).

Outra influéncia marcante da escassez de recursos financeiros é a
permanente busca por investidores em compartilhar o risco do negécio com
o empreendedor. S&80 em regra, investimentos de altissimo risco e
consequente elevado potencial de ganhos para o investidor. Porém, sdo
investimentos que ndo servem para qualquer perfil de investidor.
Investidores anjo e venture capitalist sdo figuras comuns no relacionamento
do empreendedor nesta fase inicial e buscar8o estruturar seus
investimentos de forma a mitigar riscos ndo diretamente relacionados aos
de mercado ou do produto (com riscos trabalhistas ou fiscais), bem como
viabilizar sua saida do negocio assim que este atingir um valor de mercado
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desejado. Diferentemente do empreendedor, sdo investidores de carater
normalmente transitorio, isto &, ingressam no negdécio com o objetivo de que
este se valorize e no futuro possam vender sua participacdo. Tal
caracteristica pode em muitos casos gerar conflitos entre investidores e
empreendedores. Ainda diante da nossa realidade, outro elemento
fundamental dentro da perspectiva d organizagdo no estagio inicial & a
escolha do regime tributario. A adequacéo a legislacao tributaria é a escolha
do regime mais adequado pode fazer a diferenca entre a vida e a morte de
uma empresa. (OIOLI, 2019, p. 16)

Outro fato que deve ser observado para o desenvolvimento € a inovacéao,
procurar algo sempre novo ou conseguir realizar uma maneira na qual aquela
atividade comum se tornar especial e explorar economicamente. Mesmo que nao
seja um requisito indispensavel para startup, a inovagado € necessaria para esse tipo
empresarial. Mas o que seria essa inovacao, esta ligado a diferentes explicacdes. A
existéncia de uma nova ideia, consisti em criar algo do novo, ndo € obrigatoriamente
que seja algo fundamental e “disruptivo”, mas pode ser pequenas mudanca,
adaptacdes, melhorias de um servigco ou algo. A percepcao de utilidade da nova
ideia serd aquela que ira gerar algum tipo de valor, seja para a empresa, para
colaboradores, ou consumidores. A necessidade de implementacdo da ideia, visto
gue uma ideia ndo implementada continua sendo apenas uma ideia, e nao inovagao,
portanto deve fazer com que a nova ideia, geradora de valor, seja efetivamente
implantada. A inovacdo é uma estratégia que busca ndo apenas criar apenas uma
diferencia e agregar valor ao produto, mas também poder realizar a escalabilidade, a
buscar por aumentar a producdo em niveis elevados a preco baixo, por isto alguns
dizem que a principal motivo que as startups estdo relacionada ao setor da
tecnologia. Outro cenario que observa pela busca por inovacdo € a cultura das
startups, por meio de construgcdo de um ambiente que propicie e facilite a criacao.
(OIOLI, 2019)

E importante ao se pensar em construir um startup e o perfil empreendedor,
deve-se conhecer a sim mesma antes de embarcar nesse “navio”. Ao pensar em
comecgar um novo negoécio deve entender que é uma aventura, e a startup ndo é
diferente, pois vai ter que possuir um espirito empreendedor. E ao falar desse
espirito deve perceber que vai ter que possuir autonomia, a capacidade de assumir
risco e responsabilidades pelas suas decisfes. A dedicacdo, sem ela ndo existe
empreendedorismo se ndo tenha é melhor nem comecar, e € uma das principias

dentro de um cenario de incerteza, a disposicao para arriscar, € logo no comeco ja
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deve perceber que € um caminho na qual ndo sabe como sera o dia do amanha, e
andar pelos proprios pés e rumo a um caminho desconhecido. (BICUDO, 2016)

No empreendedorismo de startup, elas estdo constantemente e sempre
presentes, pois além de exigir a criacdo e inovacdo, que serd fundamental no
sucesso, na maioria das vezes nao é possivel prever se serd aceito pelos
consumidores. Ao iniciar seu negocio o fundador deve ter em mente que devera
realizar diversas acdes para que possa ter sucesso ou que um dia se possa té-lo.
Ao iniciar 0 seu negécio no modelo de uma startup, o capital proprio ndo
necessariamente sera um problema. A estrutura da empresa sera pequena, 0S
funcionarios serdo poucos e o0s gastos terdo que ser bem controlados. O
empreendedorismo de startup também é util para quem nao sabe por onde comecar
e ainda precisa criar e estruturar um modelo de negdcio. Isso porque, esse tipo de
empresa permite que uma ideia inovadora seja colocada em pratica, seja analisada
e, principalmente, aprimorada em diversos aspectos, para chegar a sua melhor
formula. (ROCHA, 2017)

1.3.3 Tipos startup

No universo mercadolégico das startups ocorreu uma classificagdo quanto
ao tipo de startup, como ela funciona, ramo e divisdo. As startups podem ser
divididas de varias formas utilizadas pelo mercado. A small-business startups séo
empreendedores iniciantes assim dizendo, pois ndo detém muita experiéncia,
comandam a propria empresa € ndo possui interesse em expansado, movimentam
economia local. O Scalable startups, € um modelo que possui grande potencial para
crescimento que, entretanto, hd uma necessidade de investimento para crescer,
nesse encaixe estdo geralmente as empresas que iram abrir capital ou que almeja
ser comprada no futuro. Lifestyle startups, possui uma certa peculiaridade, os
empreendedores trabalham em realizar o seu sonho e trabalham com o que amam,
o foco aqui ndo € necessariamente o financeiro. A Buyable startups, considera uma
grande ideia de mercado com bastante progressdo para crescimento, sendo
necessario capital de risco para concretizar e instrumentalizar o modelo de negdcio.
Social startup, essa € um modelo especial dentre as outras, a sua ideia de

desenvolvimento e seu objetivo € em fazer a diferenca no mundo, poder realizar
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mudanca na sociedade, na vida das pessoas que podem ser com ou sem fins
lucrativo, 0o seu nascimento é especialmente para ajudar. Large-company startups,
se trata das empresas ja consolidada no mercado, empresas grandes que querem
sair da “caixinha”, esta espécie quer inovar e se reinventar constantemente para
sobrevirem, se adaptam e crescem com novos contextos do mercado.
(INVESTORCP. 2020)

O mercado também destaca que as startups possuem diferentes tipos de
modelo negdcio. A B2B ou Business to Business € um modelo de prestacdo para
atender as necessidades de outras empresas. B2C ou Business to Consumer, ja
estd ao contrario da anterior se presta ao servico dos consumidores finais. B2B2C
ou Business to Business to Consumer sdo startups que fazem negécios com outras
empresas visando atender a necessidade de um consumidor final. Ao analisar o
mercado, € possivel verificar que grande parte das grandes empresas surgiu como
startups com pouco dinheiro, muito risco e diante de contextos incertos. A tendéncia
€ 0 surgimento constante de novos modelos de negdécios cada vez mais inovadores
e disruptivos. Exigindo que empreendedores se tornem cada vez mais conectados,
competitivos e atualizados para acompanharem a complexidade da atualidade.
(INVESTORCP, 2020)

1.4 TRIBUTOS

A questao tributéria pode falar que se torna uma das coisas mais complicada
para empreendedores no Brasil, jA como conhecimento geral nossa carga tributaria
€ uma das maiores do mundo e isso dificulta para empresas. As pessoas juridicas
definidas como startups mesmo sendo totalmente diferente das outras empresas
estdo sujeitas as mesmas regras tributarias que as outras, ja que por auséncia de
legislacdo propria ndo possui um regime diferente nem especial tributario. Desta
foram para falar sobre a tributacdo das startups tera que falar sobre: o simples
nacional; o lucro real; lucro presumido, PIS e CONFINS, regime ndo cumulativo e
quanto a forma cumulativa. (OIOLI, 2019, p. 173). Ao adentrar sobre imposto,
primeiro € preciso entender que nossa tributacdo é dividida em competéncias
federal, estadual e municipal, a Unido tributa a renda das empresas, os Estados

tributam o comércio e os Municipios tributam os servicos. No ambito federal, o
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principal tributo incidente sobre as atividades das empresas € o Imposto de Renda.
(LAUREANO, 2020)

No Simples Nacional, os diversos impostos sdo pagos de forma simplificada
mediante a emissao de apenas um boleto por més, o documento de arrecadacao do
Simples Nacional. O faturamento anual pode chegar a R$ 4,8 milhdes, entretanto as
aliquotas sao progressivas, ou seja, quanto maior for a receita da startup, maior sera
a tributacao incidente. (LAUREANO, 2020)

Ser& concedido somente a micro e as empresas de pequeno porte, caso 0
inicio no curso do ano calendario, os limites anteriores devem ser proporcionais ao
namero de meses que tenha exercido atividade. Este sistema tem de diferencial a
admissado do recolhimento “centralizado” de tributos federais (IRPJ, CSLL, PIS,
COFINS, IPI) e contribuicdo previdenciaria, estaduais (ICMS, para vendedores de
mercadorias), municipais (ISS, para prestadores de servico), e caso haja um
superior de receita bruta supere o sublimite de R$3.6 milhdes, o recolhimento do
ICMS e do ISS devera ser feito a parte. (OIOLI, 2019, p. 174)

Entretanto, h& algumas restricbes para aderir a este regime fiscal, sendo as
principais: o impedimento de um socio deter mais de uma empresa no Simples, caso
a somatéria do faturamento de todas as empresas no Simples sejam superiores ao
limite de R$ 4,8 milhdes; o sécio de uma empresa no Simples ndo pode deter mais
de 10% de qualquer outra empresa que nao esteja no Simples; a empresa no
Simples ndo pode ter sécia pessoa juridica, nem ser sécia de outra pessoa juridica;
e ndo é qualquer empresa que pode aderir ao Simples, devendo ser verificadas as
atividades que serédo exercidas. (LAUREANO, 2020)

Trata-se de um o regime fiscal mais complexo, cuja a complexidade é tanta
gue € necessario que a startup possua um controle de suas receitas e despesas.

Lucro Real é a regra geral para a apuracado do Imposto de Renda (IRPJ) e
da Contribuicdo Social sobre o Lucro Liquido (CSLL) da pessoa juridica.
Neste regime, o imposto de renda € determinado a partir do lucro contébil,
apurado pela pessoa juridica, acrescido de ajustes (positivos e negativos)
requeridos pela legislacdo fiscal, conforme esquema a seguir. Lucro
(Prejuizo) Contéabil (+) Ajustes fiscais positivos (adi¢cdes) (-) Ajustes fiscais
negativos (exclusdes) (=) Lucro Real ou Prejuizo Fiscal do periodo. Quando
se trata do regime de Lucro Real pode haver, inclusive, situacbes de
Prejuizo Fiscal, hipétese em que ndo havera imposto de imposto de renda a
pagar. Olhando somente pelo lado do imposto de renda, para uma empresa
gue opera com prejuizo, ou margem minima de lucro, normalmente optar

pelo regime de Lucro Real é vantajoso. Porém, sempre é prudente que a
analise seja estendida também para a Contribuicdo Social sobre o Lucro e
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para as contribuices ao PIS e a COFINS, pois a escolha do regime afeta
todos estes tributos. (PORTAL TRIBUTARIO).

A apuracdo do IRPJ e da CSLL na sistematica do lucro real, a Unido sera o
ente politico responsavel para instituicAo do imposto de renda para pessoas
juridicas. O CSLL, também de competéncia da Unido tem por base de célculo, para
contribuicdo, o valor do resultado do exercicio, antes da provisdo para IRPJ. Assim
de forma resumida no caso do CSLL, o ponto de partida sera o resultado contabil do
periodo de apuracdo, que sera ajustado por adi¢des, exclusées ou compensacdes
autorizadas pela legislacdo. Qualquer pessoa juridica pode apurar estes dois
impostos pela previsdo de lucro real, e apuracdo sera trimestral ou anual,
dependendo da opcéo do contribuinte. (OIOLI, 2019)

O lucro presumido sera um regime fiscal intermediario “E o regime fiscal
onde a Receita Federal presume que um determinado percentual do faturamento da
sua empresa € lucro. E com base nessa presuncédo que a startup devera pagar os
impostos”. (LAUREANO, 2020) Na apuracao de IRPJ e CSLL no sistema presumido,
pode fazer todas as empresas, que nao estiver ja sendo feito pela apuracao do lucro
real. E uma apuracdo mais simplificada em comparacéo a lucro real, é a base de
calculo do IRPJ e da CSLL, e é determinado pelas somas percentuais de presuncéo
do lucro sobre a receita, que sofre variagdo conforme o tipo de atividade
desempenhada. As receitas decorrentes das atividades estardo sujeitas a aplicacao
ao percentual presumido de lucro para fazer apuragcdo da base de calculo, mas os
demais tipos de receitas e ganhos. (OIOLI, 2019, p. 181-182)

PIS e CONFINS sao contribuicbes sociais regidos por competéncia pela
Unido, que tera sua incidéncia sobre a receita ou faturamento da empresa. Quando
realizado sob forma ndo acumulativa. As empresas que ja tiverem sido sujeitas a
lucro real estdo obrigatoriamente sujeitas a forma ndo cumulativa em regra e como
sera a forma de sua apuracdo. Eles estardo no regime cumulativo, incidem sobre o
total das receitas auferidas no més, independe de sua denominacédo ou classificacao
contabil, que ira compreender o total de receita. Mas no caso do regime cumulativo
sera apenas a receita bruta integra a forma que ira servir como base de calculo,
portanto a receita de venda de bens, servicos e demais receitas oriundas do objeto
social e das atividades. (OIOLI, 2019, p. 183-186)

1.5 EVOLUCAO DOS MERCADOS TRADICIONAIS
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No mercado em geral sempre tem aquelas areas de atuacdo que existem
desde dos primordios da humanidade ou da civilizagdo. Como empréstimos
monetérios, cultivo e criagdo e o direito. HA muitos anos essas atuacbes como
banco monopoliza os empréstimos bancarios, investimentos e cuida da vida
financeira das pessoas, uma area de certa forma com pouco utilizacdo de tecnologia
e inovacdes. Assim como a advocacia, que sempre torna um modo de se realizar
com suas tradigbes e ndo permitindo que se evolua, como novas perspectivas para
atuacao, onde os grandes “bardes” da area meio que boicota as inovagdes. O cultivo
gue é de grande importancia para o mundo nado é diferente, muitos anos se realizam
apenas da tradicdo juntamente com a criacdo de animais.

Entretanto com surgimento e desenvolvimento na vida de todos com as
startups permitiu quebrar esse ostracismo e romper com o monopolio de informacéao
e de atuacdo. Com o surgimento das fintchs para area financeira, lawtechs na area

do direito e agrotechs para o campo.

1.5.1 Fintechs

Esse termo € a mescla entre os conceitos de financa e tecnologia, e ele é
utilizado para se referir a processos, empresas e negécios que apliquem tecnologia

ao prestar servicos financeiros ou relacionados.

Fintech é um termo em inglés formado pela juncdo das
palavras financial (financeiro) e technology (tecnologia). Portanto, estamos
falando de empresas de tecnologia focadas no mercado financeiro. Essa é
uma forte tendéncia do mercado atual e tem suas origens nas demandas do
novo consumidor. Gragas a vontade de inovar os servi¢os financeiros, 0
modelo tem se destacado e conquistado um grande publico. Sendo
assim, as fintechs s&o jovens empresas que prestam servi¢cos
financeiros, tendo na tecnologia seu maior diferencial. Muitas sequer tém
agéncias fisicas para atendimento aos clientes, eles resolvem tudo pelo
computador ou smartphone. Esses negécios disponibilizam diversos
servigos financeiros, como cartdes de crédito, empréstimos e investimentos.
Na verdade, hd uma tendéncia de se especializar em um nicho de atuacédo
para oferecer qualidade, diferentemente dos bancos tradicionais. (CONGO,
2019, grifo do autor).

O poder de juncao de tecnologia e servigos financeiros € bem interessante
para o mercado, sendo os principais diferenciais desse tipo de negdcio. E possivel

encontrar fintechs com diferentes focos no mercado brasileiro como: a que
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disponibilizam cartdes de crédito, empréstimos, investimentos, contas bancérias,
sistemas de pagamentos e aplicativos de controle financeiro para o consumidor. A
tecnologia é uma grande aliada, nada mais inteligente que usa-la para resolver as
suas demandas. Ela estd sempre a observar tudo o que gera perda de tempo para o
consumidor e trabalha para acabar. Com o apoio da tecnologia, ela apresenta
alternativas simples, rapidas e 100% digitais para a solu¢do do problema. Um dos
diferenciais das fintechs é eliminar processos que so dificultam a vida do cliente com
isso, excluem a necessidade de enfrentar filas, esperar correspondéncias e até
aguardar incontaveis minutos no telefone para conferir o saldo bancario. Isto a torna
cada vez mais atrativa, a ruptura da burocracia e ser eficaz em menos tempo.
Exatamente por isso, a maioria das fintechs tem modelos de nego6cio bem
especificos. Os bancos digitais, por exemplo, tém um nimero reduzido de
produtos e, assim, concentram seus esforcos para prestar um bom atendimento,
pois necessitam de profissionais altamente qualificados para resolverem todos os
tramites e para isso € necesséario um numero menor de oferta de produto e clientes.
(CONGO, 2019).

Essas empresas sdo tendéncias mundiais com diferentes servicos elas
proporcionaram a revolucdo do mercado e a relacdo das pessoas com o dinheiro, o
conceito ndo se resume aos bancos digitais, pelo contrario, existem diversos tipos.
Fintechs de pagamento se especializam em tornar as atividades de compra e venda
mais simples e rapidas. De olho nas necessidades do mercado, elas disponibilizam
maquinas de cartdo de crédito e contas digitais para pagamento de despesas, por
exemplo, fazendo o rompimento dos alugueis das operadoras das maquinas para o
comeércio, proporcionando melhorias para empresarios e empreendedores, a ideia
€ incorporar tecnologia ao cotidiano das pessoas. Fintechs de investimento, tém
transformado o mercado ao democratizar esse universo, por possibilitar facilidades a
guem deseja investir, com base em experiéncias digitais. Dessa forma, a pessoa tem
acesso a servicos facilitados, bem como a conteudos e orientacdes para fazer o
dinheiro render mais. Fazendo a vida de investidores e quem deseja comecar a
investir mais facil, acabando com a desculpa das pessoas que falam que é dificil
investir. Fintechs de crédito, essas empresas conseguem aproximar quem precisa
do dinheiro de quem pode emprestar, com menos burocracia, estrutura enxuta e
taxas de juros mais baixas, a analise de crédito é automatizada, rapida e eficiente.

Fintechs de gestéo financeira, estdo atentas a demanda de manter as finangcas em
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dia, por ser um desafio para muitas pessoas. Desenvolvem solu¢des inovadoras e
intuitivas para tornar a tarefa menos ardua. Em geral, com o auxilio do celular, é
possivel fazer todo o controle financeiro pessoal e empresarial. A pessoa pode
pagar contas, verificar saldos e tracar metas de economia com simplicidade.
(CONGO, 2019).

As fintechs tem uma discussédo na qual lhe torna menos competitiva com as
outas empresas, a seguranga. As pessoas tendem a ndo acreditar na seguranca
delas por se tratar de empresas com uso de internet, ficam preocupados com a
seguranca. Quando as fintechs surgiram, em meados dos anos 2000, houve
desconfianca, porque a ideia de usar internet banking era muito arrojada e até
impenséavel para algumas pessoas. Essa modernizacdo do mercado financeiro era
um processo inevitavel, um caminho sem volta. Os servicos precisam ser
descomplicados, baratos e eficazes para atender ao novo perfil de consumidor. E
importante dizer que as mudancas e evolu¢cdes do mercado financeiro séo
acompanhados de perto por 6rgdos reguladores. Assim traz um seguranca a mais,
pois todo o processo das empresas se desenvolvendo s&do inspecionadas e

fiscalizadas para nao prejudicar terceiros. (CONGO, 2019).

1.5.2 Lawtech e Legaltech

A discusséao no tépico anterior se tratou da evolucao da area bancaria, agora
este topico sera tratado com o que pode ser a profissdo mais antigas o ramo de
negocio mais antigo, o direito. O rompimento com ostracismo e o desenvolvimento
das Lawtech e Legaltech, permitiram a evolugdo com ajuda da tecnologia para o
direito.

No ultimo ano esses termos conquistaram cada vez mais espaco, dentro e
fora da internet, em colocagfes e debates sobre o futuro da advocacia assim como
as fintechs, combinagéo de financial (finangas) e technology (tecnologia), fizeram
com o setor financeiro e bancario no Brasil, as lawtechs querem fazer com o
mercado juridico. Assim a revolucéo e evolucéo das lawtechs estdo transformando o
mercado juridico.

Abreviagdo de Legal Technology - law (advocacia) e technology

(tecnologia), o termo lawtech € usado para nomear startups que criam produtos e
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servicos de base tecnologica para melhorar o setor juridico. As lawtechs (ou
legaltechs) sdo empresas que desenvolvem solucBes para facilitar a rotina dos
advogados, a partir de seu software de gestdo para advogados e escritérios de
advocacia, servicos que se baseiam em dados para facilitar acordos judiciais,
plataformas que promovem o encontro do cliente com o advogado.

O mercado esta crescendo e, com isso, novas solucdes estdo sendo criadas
para tornar a sua vida mais facil. Aqui no Brasil, o desenvolvimento do mercado se
deve a dois fatores principais: 0 avan¢co na modernizacdo do setor juridico e a
formacdo de novos advogados a cada ano, podem gerar solucdo para o mundo

juridico. As lawtechs brasileiras estdo divididas em sete categorias:

Automacgao e Gestdao de Documentos NOs até procuramos, mas nédo
encontramos nenhum estudo que tivesse medido o tempo gasto com a
criacdo e o preenchimento de documentos nos escritérios de advocacia.
Infelizmente, vamos ficar devendo esse ndmero, mas vocé deve concordar
gue essas tarefas consomem muitas horas da semana, ndo € mesmo?
Sabendo disso, algumas lawtechs criaram softwares de automacao
de documentos juridicos e gestdo do ciclo de vida de contratos e
processos. O maior beneficio que vocé pode ter com esse tipo de
solugcdo é a economia de tempo. Assim, o profissional e o escritdrio
podem se dedicar mais as questdes fundamentais da advocacia; Gestao de
Escritérios e Departamentos Juridicos Um escritério de advocacia € um
negoécio. E um departamento juridico € uma das areas mais importantes das
grandes empresas. Para dar conta do volume de informag6fes, da gestéo de
processos, de equipes, de clientes ou areas da empresa, financeira e varios
outros setores é preciso contar com uma ferramenta completa. E nesse
cenario que surgem os softwares de gestdo para escritérios e
departamentos juridicos; Analytics e jurimetria, a partir da coleta e da
andlise de dados juridicos, algumas lawtechs oferecem solugBes que
contribuem para o entendimento de como o0s casos sao julgados. Algumas
plataformas conseguem medir, inclusive, a porcentagem de éxito de um
processo baseado em jurisprudéncia; Resolugdo de conflitos online muitas
vezes, 0 caminho do processo judicial é lento e ndo garante o direito do seu
cliente. Sabendo disso, algumas lawtechs criaram solugbes dedicadas a
resolugdo de conflitos. Por meio de softwares especificos para isso, é
possivel contar com as ferramentas online para mediagao, arbitragem
e negociacdo de acordos; Conteudo Juridico e Consultoria, se manter
atualizado sobre sua area de atuacdo e saber o que esta acontecendo no
mercado juridico como um todo é essencial para a sua carreira e para a
salde do seu negdcio juridico, certo? E por isso que existem sites de
noticias para advogados, portais de informacdo e legislacdo; Extragdo e
monitoramento de dados publicos, quanto mais os dados publicos se
tornam disponiveis virtualmente, mais oportunidades as lawtechs tém
de reunir e organizar essas informagdes para beneficiar os advogados;
Redes de Profissionais, vocé ja pensou em como a tecnologia pode ajudar
na prospeccao de clientes? As lawtechs do grupo de Redes Profissionais,
ja. Empresas desse setor criam redes de conexdo entre profissionais do
direito, facilitando que os advogados conquistem clientes e pessoas ou
empresas encontrem um representante para seus casos. (AURUM, 2021,
grifo do autor).
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1.5.3 Agrotech

O campo é mais uma das atividades milenares, pois desde dos primordios
as pessoas cultivam alimentos e criam animais para sua sobrevivéncia ou até
mesmo depois para o escambo, sendo fundamental para sobrevivéncia da
humanidade, e especificamente tem realizado as altas financeiras para
sobrevivéncia do Brasil. Este campo de atuacéo ja esta tendo evolucéo tecnoldgicas
voltada para aumento, mais eficaz para maior producao.

As agrotechs podem ser consideradas startups do setor do agronegécio.
Assim, seu principal objetivo é gerar solucdes tecnolégicas que
revolucionem esse campo. Dessa forma, as empresas desse tipo facilitam o
trabalho dos produtores rurais e otimizam a producdo agropecuaria. As

solucdes vao desde o cultivo e a criacdo de gado até a comercializacdo de
produtos. (BONA, 2019)

As maiores contribuicbes estdo voltadas para 0 aumento
da produtividade e a maior agilidade nos processos produtivos. Além disso, elas
ajudam a resolver problemas comuns a quem trabalha nesse setor. O campo
académico contribui imensamente para as agrotechs, tém um relacionamento muito
préximo com as pesquisas inovadoras feitas por grupos académicos. Assim, 0S
profissionais partem das novas tecnologias do setor, desenvolvidas em faculdades,
e buscam investir no desenvolvimento de novidades que agreguem valor a area.
(BONA, 2019).

A maior diferenciacdo dessas empresas € sempre utilizar a tecnologia a
favor do campo, otimizando ao maximo a producao, para isso, elas criam softwares
voltados para a gestdo agricola, pesquisam como a internet das coisas pode ser
aplicada nesse setor e buscam aperfeicoar a agricultura de precisdo. Essas
empresas realizam bastante investimento na area da robdtica. Além de oferecer
recursos tecnolégicos e focar na produgdo agropecuaria, as agrotechs também
podem ofertar servicos de consultoria e atividades voltadas a seguranca dos
processos na industria do campo. De modo geral, o advento dessas empresas torna
a agropecuaria mais previsivel e eficiente. Isso porque as ferramentas desenvolvidas
por elas permitem um monitoramento preciso da cadeia produtiva, sendo capaz de

identificar e solucionar problemas de maneira muito mais rapida. (BONA, 2019)


https://andrebona.com.br/7-problemas-no-trabalho-que-afetam-a-produtividade/
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2 VIDA JURIDICA

No ordenamento juridico brasileiro ndo ha lei especifica para ser aplicavel a
este modelo empresarial que vem sendo muito utilizado por empresarios e
investidores brasileiros, e ndo tendo um especifico, se aplica as legislacbes
existentes para cada acao necessaria.

As startups possuem caracteristicas bastante importantes para seu
desenvolvimento e o rapido crescimento, por serem empresas inovadoras que se
desenvolve em escalar produtos e servicos, por isto € de grande importancia a
preocupacao com sua vida juridica para evitar perdas e chances de negécios.

Este capitulo ird discorrer sobre a vida juridica das startups, mas

especificamente ao direito empresarial brasileiro.

2.1 SOCIEDADE

Em se tratando de startup € uma categoria muito utilizada, por se tratar de
negocio que geralmente tem uma diminuicdo de capital para seu desenvolvimento,
sendo assim se busca uma sociedade ou investidores para melhor crescimento da
empresa. Nestas relacdes terdo questdes envolvendo a relacdo entre os socios, a
forma de constituicdo da pessoa juridica.

Em se tratando da sociedade se trata primeiramente de duas posi¢cdes, 0s
fundadores e colaboradores. Os fundadores sdo os que idealizam o negécio e a
forma na qual funcionara, sdo os primeiros no negdcio, ja os colabores sdo os
sujeitos posteriores a entrar no negocio, entram em estagios secundarios apés a
formacdo, mas que sdo de grande importancia para o funcionamento da startup.
(FEIGELSON; NYBO; CABRAL, 2018)

2.2 TIPOS DE SOCIEDADE

Diante de um retrato nacional onde existem diversas situacfes que serao
enfrentadas para a formalizagdo até o maior perigo se houver a desconsideracédo da
personalidade juridica, assim o empreendedor precisa optar desde cedo pela
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constituicdo formal da empresa para o inicio das atividades de forma regular.
(FEIGELSON; NYBO; CABRAL, 2018)

Uma vez que o empreendedor escolher o modelo societario que sera melhor
de seu proveito, serdo elaborados os atos constitutivos pertinentes, os quais
deverdo ser levados a registro perante a Junta Comercial competente para
contemplar com personalidade juridica a sociedade. Que em ato continuo, serdo
obtidos todas as demais inscricdes e licencas que se facam necesséarias para o
desenvolvimento da atividade econdmica, e assim, a startup estara formalmente
constituida e sera regida por todas as regras aplicaveis ao tipo escolhido. (OIOLI,
2019).

Posto isso a startup deve fazer sua escolha de modelo de sociedade, a
seguir na legislacdo nacional séo previstos inUmeros tipos societarios para escolher,
porém na praticas muitos ndo sdo utilizados. Dessa forma ha trés tipos que mais
adéqua: Sociedade Limitada, Sociedade Andnima, Sociedade em conta de
participagdo. Os dois primeiros modelos sdo alternativas para a estrutura de
constituicdo da pessoa juridica da startup, a sociedade em conta de participacao,

nesse ramo especifico, € utilizada como meio de formalizac&o de investimentos.

2.2.1 Sociedade Limitada

Este modelo tem uma caracteristica basilar, esse tipo societario esta na
limitagdo da responsabilidade dos sécios. Assim em outros termos, este socio é
responsavel por aportar na sociedade, em forma pecuniaria (dinheiro) ou bens, a
sua responsabilidade esta limitada a essa integralizacdo, e deve ser de forma
correspondente a quotas. Apos a integralizacdo desse capital social, os socios nao
poderdo ser responsabilizados pelas dividas socias. (REIS, 2018). Chamadas
também de sociedades contratuais por haver como ato constitutivo o seu contrato
social, onde por meio da assinatura desse documento, 0s socios assumem direitos e
obrigacéo entre si e perante a sociedade. (OIOLI, 2019).

O ato constitutivo denominado contrato devera ser registrado na Junta
comercial em que esta localizada a sede social. Neste contrato social
obrigatoriamente deve conter, a qualificagdo de quem seja sécio (quotista), a

denominacéo escolhida, seu objeto social, onde sera a localidade da sua sede e a
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duracdo do prazo de vigéncia, o valor de capital social, a forma na qual foi
integralizado, a participacdo de cada sécio, a forma como serd administrado a
sociedade, os poderes e atribuicbes. Ainda caso haja interesse dos socios, €
totalmente possivel a insercdo de um acordo entre os quotistas, para tratar de
assuntos como exercicio do direito de votos, poder de controle e 0 que mais 0s
quotistas entenderem ser conveniente. (REIS, 2018).

De forma bem elucidada, sobre esse fator da responsabilidade em uma
sociedade limitada, o autor Oioli (2019) explica em sua obra:

As sociedades limitadas s&o dotadas de trés caracteristicas fundamentais e
gue as distinguem dos demais tipos societarios: o capital social € divididas
em quotas, subscritas e integralizadas pelos seus sécios; a
responsabilidade dos soOcios é limitada ao valor das quotas por ele
subscritas; no entanto, os soécios respondem solidariamente pela
integralizagcéo do capital social. Para a formacgéo do capital social, 0os sécios
de uma sociedade limitada podem contribuir com dinheiro ou com bens ou
direitos susceptiveis de avaliacdo econdmica, respondendo, nesse ultimo
caso, pela correcao do valor atribuido a referido bem. A lei expressamente
veda a contruibuicdo ao capital social da sociedade limitada com servigos
(art. 1055, § 2°, do Cddigo Civil). No ambito das startups, esse aspecto se
torna relevante, porque € bastante comum que um ou mais dos socios
fundadores detenham apenas o conhecimento técnico relativo a ideia
inovadora e, portanto, contribuam apenas com o seu trabalho para o
desenvolvimento do projeto, ndo dispondo de recursos para apontar ao
capital social da sociedade. Considerando-se que a lei societaria nao
determina participagdo minoritaria no capital social da sociedade limitada,
figurando como socio minoritario, mas participe dos lucros de maneira
desproporcional & sua participacao, desde que observando todos os limites
legais para tanto, para que sejam afastados os riscos de ser configurado
abuso de direito e desvio de finalidade. Alternativamente, o sdcio sem
disponibilidade financeira pode, ainda, capitalizar-se ho mercado ou com 0s
seus demais socios, obtendo recursos suficientes para acompanhar o
aporte de capital de maneira proporcional aos demais e condicionar o
pagamento do mutuo ao fluxo de distribuicdo de lucros da sociedade, por
exemplo. Por suas caracteristicas, as sociedades limitadas costumam ser
sociedades de pessoas (intuito persona), nas quais figura dos sdcios € mais
importante do que o capital aportado em si. Por um lado, essa
caracteristicas reflete a realidade da maior parte das startups, ao menos
nas fases de criagcdo, em que os projetos estdo intrinsicamente ligados a
pessoa dos socios fundadores responsaveis pelo desenvolvimento do
produto ou servicos, mas por outro lado, torna a cessao e transferéncia de
guotas da sociedade sujeira ao direto de preferencia dos demais sécios e a
necessidade de alteragdo do contrato social para contemplar o ingresso do
novo sacio. (OIOLI, 2019, p. 25-26)

2.2.2 Sociedade Andbnima

A sociedade anonima em relagdo a limita possui duas diferengas bastante
relevante, sendo a primeira que o capital social € dividido em ag¢fes e a segunda que
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0S sOcios serdo somente responsaveis ao preco de emissdo das acdes subscritas
ou adquiridas. Ha uma clara percepcdo deste modelo que demonstra que 0s
acionistas ndo se obrigam solidariamente com o0s demais acionistas pela
integralizacdo do capital social, mas Unica e exclusivamente pelo preco das suas
préprias acoes. (REIS, 2018)

Estas companhias poderdo ser abertas ou fechadas, sendo as abertas
aquelas que devera ser devidamente registrada na Comissado de Valores Mobiliarios
e cujos valores mobiliarios sdo emitidos e admitidos a negociacdo nos mercados de
valores mobiliarios, e fechadas as demais. (REIS, 2018)

O contrato pela qual as companhias sdo regidas tem o nome de estatuto
social e deve ser registrado na Junta comercial do estado da sede social da
sociedade. Referido instrumento é equivalente ao contrato social das

sociedades limitadas e, de igual maneira, onde estabelecido questdes.
(REIS, 2018, p. 54)

Ao olhar para o cenario que muitas startups se iniciam, pode haver um claro
posicionamento que esse modelo empresarial ndo seria o melhor para o seu
comeco, ja que observando suas caracteristicas ha um clara evidencia que beneficia
grandes incorporacfes que servirdo de investimento por pessoas. Deste modo,
Sociedade Andnima seria um modelo posterior a ser seguido, quando estiver
consolidada que assim trara maior seguranca para o investidor, pois esse modelo da
uma maior seguranca ao patriménio do investidor. Por outro motivo, também a ser
observado, que nas sociedades limitada ha uma maior percep¢cdo pessoal da
sociedade e mais pessoal a relagédo entre eles, na sociedade anénima n&o ocorre

isso por ser considerada mais “fria” uma relagao apenas de negdcio.

2.2.3 Sociedade em Conta de Participacao

Esta sociedade tem uma peculiaridade que as outras ndo tem, € uma
sociedade que nao é personificada. Como consequéncia ndo se pode assumir
obrigacdo e direitos em nome proprio, ndo h4 um nome proprio da sociedade, ndo
h& endereco ou sede social, ndo podendo responder processo judicial. A sua
constituicdo independe do seu registro e até mesmo de contrato escrito, podendo

ser provada sua existéncia de quais meios que o direito admita.
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Entretanto para uma maior seguranca juridica a recomendacao que haja a
elaboracdo de um contrato social, ndo apenas como forma de provar a existéncia da
sociedade, em conta de participagcdo, mas principalmente para que sejam
estabelecidas as regras entre os sécios, os direitos e deveres de cada um, inclusive
em caso de dissolucéo da sociedade. (REIS, 2018).

Neste modelo ha existéncia de duas figuras de socios distintos, o primeiro €
0 ostensivo e o0 segundo soOcio oculto. O ostensivo é responsavel por exercer
atividade a sociedade em seu préprio nome e exclusiva responsabilidade. A figura
do socio oculto tem a contribuicdo para a formacédo do patrimbnio da sociedade e
participam do resultado, mas que ndo exercem 0 objeto social da sociedade e nao
assume responsabilidade perante terceiros. (REIS, 2018)

No ecossistema das startups, as sociedades em conta de participacdo séo
utilizadas geralmente ndo para a construcdo da startup em si, mas sim para
a formalizacao do recebimento de um investimento. Nessa hipétese, o papel
de sdOcio ostensivo é exercido por uma pessoa juridica (normalmente
sociedade limitada) constituida pelos fundadores da startup, cabendo aos
investidores o papel de socios participantes. Dessa forma, esse tipo de
investimento traz uma blindagem patrimonial ao investidor (desde que ele
respeite a sua posicdo de sécio participante e ndo exerga atividades
exclusivas do socio ostensivo), visto que o mesmo ndo tera o seu nome
vinculado & pessoa juridica da startup nem mesmo terceiros que realizem
negécios com a startup terdo conhecimento da existéncia da sociedade em

conta de participacdo e da condi¢cdo de sécio participante do investidor.
(REIS, 2018, p. 77)

2.3 CONTRATOS

Uma das formas mais antigas de ser fazer negdécios, mesmo nao sendo
escrito, pessoas diariamente fazem contratos mesmo nédo percebendo que estéo
fazendo. E uma espécie de negocio juridico que se forma pelo encontro de duas
declaracbes de vontade. Fazendo esta declaracdo de vontade, ap0s acordada se
transformar em obrigacbes para ambas as partes, até realizarem suas
contraprestacoes.

Os contratos tem um grande “peso” no mundo dos negdcios, € de grande
importancia ndo somente para startup, mas sim para todos do mundo empresarial, é
a forma de seguranca juridica para seu empreendimento, pois dara seguranca para

ambas as partes ja que sera previsivel as obrigacdes das partes.
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Dentro dos contratos h& diversos tipos, esses se encaixam no grupo
daqueles negdcios concretizados entre empresas ou empresarios, que possui O
objetivo de promover atividades empresarias, com a finalidade de gerar lucro de um

modo que pode ser mediato ou imediato, s&o contratos de lucro. (OIOLI, 2019)

2.3.1 Tipos de contratos

As celebracdes de contratos de startups para com os seus fornecedores sao
empresariais. Dentre as diversas espécies de contratos existentes, destacam-se 0s
seguintes: a) contrato de compra e venda, b) contrato de fornecimento, c) contrato
de prestacao de servigos. (OIOLI, 2019)

A) Contrato de compra e venda.

Este contrato se caracteriza pela formalizacdo de uma operacdo de
alienacdo de um bem ou direito, assim ha uma obrigacdo do vendedor, de transferir
a coisa, enquanto o comprador tem que pagar o valor acordado. A compra e venda
mercantil funciona no mesmo formato, com a diferenca de ambas esta entre as
partes, sGo empresas que tem com o objetivo obtencéo de lucro. A forma de compra
e venda pode ser dito que sera a forma mais comum que se utilizara a startup, por
meio dela se podera obter os bens tangiveis e intangiveis. (OIOLI, 2019)

S&o diversas as obrigacbes que podem ser assumidas pelas partes, posto
que o contrato pode ser negociado livremente e serem previstas
especificidades do contrato que dependerdo da coisa comprada e das
condicdes econbmicas das préprias partes. S&o inUmeras também as
clausulas comumente adotadas e pactos adjetos, mas visando a utilizacao

desse contrato por uma startup, serdo abordadas as caracteristicas mais
gerais. (OIOLI, 2019, p.35)

Como exposto ha possibilidades diversas em um contrato de compra e
venda. Entretanto ha como ter uma previsibilidade, no dizer de algumas obrigacdes,
que sdo essenciais. Dentre elas ha uma prevista, em relacdo ao comprador, que é a
de pagar o preco acordado, e trés para o vendedor que sdo ade entregar a coisa
vendida, risco da perda ou deterioracdo e responsabilidade por evicgdo. (OIOLI,
2019).

Para o comprador sédo responsabilidades mais faceis a serem feitas, apenas
tem a incumbéncia de realizar o pagamento do pre¢o acordado, sendo feito no local

e prazo estipulado, e em caso de atraso é acarretado pagar multa e juros. No polo
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do vendedor ha uma complexidade maior, a primeira obrigacao certa é a de entregar
o bem ou direito no prazo e local estipulados. A segunda obrigacdo tem uma maior
responsabilidade que é responder pelos riscos das coisas até sua entrega, caso aja
perda da coisa, mesmo que nao seja de sua culpa a perda ou deterioracdo do bem,
devera o vendedor indenizar o comprador. A terceira 0 vendedor tera
responsabilidade por eviccdo, que é a perda da propriedade por reivindicacdo de
terceiro, quando tal reivindicacdo é desconhecida pelo comprador no momento da
celebracdo do contrato, assim caso o comprador perda a coisa por evicgdo o
vendedor tem que restitui-lo. (OIOLI, 2019).

B) Contrato de Fornecimento.

No caso das startups em especial tem uma atencdo maior a este tipo de
contrato, por razao de ser uma startup, a necessidade por contratos de fornecimento
dependera do mercado em que atuem, apesar deste modelo seguir mais no ramo
tecnolégico, ha casos que é necessario bens materiais para entrega do seu produto
aos clientes, ou também ser fornecedora de servicos a alguma empresa. (OIOLI,
2019).

O ponto de maior atencdo que deve ser destacado em contrato de
fornecimento € que em razdo da sua extensdo no tempo, o equilibrio
contratual deve ser mantido por toda sua duragdo. E a mesma situacao
encontrada em qualquer outro contrato de execucao continuada ou diferida.
Assim no caso de ocorrer o desequilibrio funcional, ha possibilidade de
revisdo ou extingdo do contrato com base na teoria da imprevisdo ou no
principio da clausula rebus sic stantibus, conforme o caso, fundamentados,
respectivamente, pelos artigos 317 e 478 do Cdédigo Civil. Cabe entao, o
acompanhamento da situacdo econdmica das posi¢cfes contratuais ao longo
do tempo para que o equilibrio econémico seja mantido. Caso ocorra algum
fato imprevisto torne o pagamento feito pela startup desproporcionalmente
oneroso com relagdo ao produto que o fornecedor oferece, ou vice-versa,
no caso de a startup ser a vendedora/fornecedora, podera ser questionada

a continuidade do negécio ou renegociado o valor pago ou quantidade de
produtos vendida. (OIOLI, 2019, p.55)

C) Contrato de prestacéo de servicos.

O contrato de prestacdo de servico tem objetivo principal a qual uma das
partes ird se comprometer a fazer um servico a outra parte com o acerto de uma
remuneracdo em contrapartida do servico prestado. Sera realizada de forma
onerosa, sendo o prestador a ser obrigado a fazer o trabalho e se responsabilizar
por qualquer falha dessa prestacdo, bem como por prejuizos que sua prestacao

imperfeita possa gerar. A quem contrata gera a obrigacdo de pagar pelo servico
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prestado, mas deve também prover ao prestador todas as informacfes e/ou

condicBes necessarias para o aperfeicoamento do objeto contratual. (OIOLI, 2019)

2.4 PROTECAO DE DADOS (LGPD)

A startup tem um grande dilema, tratara dados de clientes, fornecedores,
funcionarios ou de terceiros, como empresa lidara com bastante informacéo e para
proteger cidadaos foi criado a Lei Geral de Protecdo de Dados Pessoais (LGPD),
deste modo toda e qualquer empresa que lida com dados pessoais deve estar em
conformidade com tal lei.

Assim, para a empresa € imprescindiveis a elaboracdo de um plano
estratégico para se adequar criando um histérico a ser apresentado, caso solicitado
pela Autoridade Nacional de Protecdo de Dados (ANPD). Dever&o partir do principio
de minimizacdo de coleta de dados, deve ter a menor quantidade que seja possivel
para funcionalidade do produto ou servigo oferecido. (OIOLI, 2019)

As adaptacdes serdo mais faceis a medida que forem construidas com o
desenvolvimento da empresa, na aplicacdo do principio do Privacy by
Design, também conhecido como privacidade pela estrutura do sistema. Tal
conceito esta presente explicitamente na GDPR, e na LGPD, poder ser
depreendido do disposto no artigo 46, cujo texto indica o dever de garantir
medidas técnicas e administrativas desde a concepcdo do produto ou
servigo até o seu descarte, evitando um tratamento em desconformidade
com a legislacdo. Esse principio-chaves para aqueles que estdo
desenvolvendo uma startup — mitiga-se o seu risco desde o desenho inicial
da empresa. Em geral, todos os cuidados que empresas tradicionais
precisardo ter se encaixam no ambito da startup, porém em menor

proporcao e de forma mais acessivel, por ser um modelo de negécio mais
flexivel. (OIOLI, 2019, p. 257)

2.5 PROPRIEDADE INTELECTUAL

As startups sdo um modelo de empresa que possui uma grande ligacédo ao
se tratar de tecnologia, uma caracteristica € ser uma empresa que busca o0
desenvolvimento de tecnologia, desta forma tem que estar protegido contra
possiveis perda e roubo de suas criacoes.

O TRIPs (em inglés: Agreement on Trade-Related Aspects of Intellectual
Property Rights, em portugués: Acordo sobre Aspectos dos Direitos de Propriedade

Intelectual Relacionados ao Comércio), € um tratado, estabelecendo uma série de



33

padrées minimos a respeito a propriedade intelectual. Tem caracteristicas mais
amplas do que CUP (Convencdo de Paris), e se trata de um grande acordo
multilateral. (OIOLI, 2019)

O patrimbnio tecnologico tem sua protecdo regida pelos institutos da
propriedade intelectual. No Brasil tem a legislacdo sobre propriedade industrial que é
a Lei 9.279 de 14 de maio do ano de 1996, que protege os direitos das marcas,

patentes contra a concorréncia desleal. (OIOLI, 2019)

As patentes sdo criagdes industriais como um efetivo merecimento de
protecdo, uma vez atingidos os requisitos legais. Trata-se de um privilegio
temporario concedido pelo Estado, em contrapartida a um esforco
intelectual que beneficia a sociedade como um todo. A Lei 9.279/96
determina, em seu artigo 8°, que “é patenteavel a invencao que atenda aos
requisitos de novidade, atividade inventiva e aplicagdo industrial”’, e no
artigo 9°, que “é patenteavel como modelo de utilidade e o objeto de uso
pratico, ou parte deste, suscetivel de aplicacdo industrial, que apresente
nova forma ou disposicdo, envolvendo ato inventivo, que resulte em
melhoria funcional no seu uso ou em sua fabricagdo”. (OIOLI, 2019, p. 66)

Quando se ganha a obtencdo da patente adquire-se a propriedade com
certos efeitos como, o de uso, gozo e fruicdo, mas o principal é afastar terceiros.
Sendo essa patente tendo o prazo valido de 20 anos. Essas inven¢des sdo modelos
de utilidade e desenhos industriais que tem sua funcdo de atender fins utilitarios
praticos, enquanto as obras literarias, cientificas e artisticas com finalidade cultural.
(OIOLI, 2019).

Os desenhos industriais, conceituados pelo artigo 95 da Lei 9.279/96 sdo “a
forma plastica ornamental de um objeto ou o conjunto ornamental de linhas
e cores que possa ser aplicado a um produto, proporcionando resultado
visual novo e original na sua configurac@o externa e que possa servir de tipo
de fabricagdo industrial”. O desenho industrial &€ considerado novo quando
ndo compreendido no estado de técnica, ou seja, tudo aquilo tornado
publico antes da data do depésito junto ao INPI (Instituto Nacional da
Propriedade Industrial). Para esse instituto, a Lei ainda exige alguns
requisitos diferentes da patente de inven¢éo e dos modelos de utilidade, ou
seja, 0o desenho industrial é considerado original quando dele resulte uma
configuracdo visual distintiva, em relacdo a outros objetos anteriores. O
resultado visual original podera ser decorrente da combinacéo de elementos
conhecidos. Nao se considera desenho industrial qualquer obra de carater
puramente artistico. O registro do desenho industrial vigorara pelo prazo de
10 anos, contados da data do deposito, prorrogavel por trés periodos
sucessivos de cinco anos cada. (OIOLI, 2019, p. 67).

Os softwares instrumentos tecnoldgico que necessitam de toda seguranca
para quem os desenvolvem, para nao ter perda de dinheiro e perda de todo trabalho
em seu desenvolvimento. S&o criagfes que em sua maioria das vezes sao para

facilitar o cotidiano das pessoas, que “quebram” antigos processos e que possuem
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um grande valor agregado. Diante da busca necessaria pela inovacdo € muito facil
haver copia ou roubo, e havendo uma protecdo os desenvolvedores estardo mais

seguros de seus trabalhos.

Os softwares, ou programas de computador, sédo regidos por lei especifica,
pois tém uma natureza de obra literaria (em linguagem técnica) e
conceituam-se como expressdes de um conjunto organizado de instrucées
em linguagem natural ou codificada, contidas em suporte fisico de qualquer
natureza, de emprego necessario em maquinas automaticas de tratamento
da informacéo, dispositivos, instrumentos ou equipamentos periféricos,
baseado em técnica digital ou analoga, para fazé-los funcionar de modo e
para fins determinados. Tal definicdo técnica € encontrada na Lei 9.609, de
19 de fevereiro de 1998, que dispde sobre a protecdo da propriedade
intelectual de programa de computador e sua comercializacdo no Pais. Os
softwares tém protecéo desde a sua criacdo materializada como tal, sendo
assegurada a tutela dos direitos relativos a programa de computador pelo
prazo de 50 anos, contados a partir de 1° de janeiro do ano subsequente ao
da sua publicagdo ou, na auséncia desta, da sua criacdo, independente de
registro. (OIOLI, 2019, p. 67)
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3 FINANCIAMENTO

Como j& discorrido ao longo do trabalho, é de conhecimento que ao se falar
sobre startup é fato que geralmente o orcamento para desenvolvimento € limitado. A
procura por parceiros investidores, para entrarem no projeto da startup, sera

analisado neste presente capitulo.

3.1 INVESTIMENTOS

Em se tratando de novos empreendimentos sempre se levanta a questéo
financeira. A forma que sera a capitacdo do fator investimento para futuros negocios
serem impulsionada depende da &rea de atuacdo, que porventura necessitard de
grandes investimentos. (OIOLI, 2019)

A busca pela questdo financeira as startups procuram investidores para
fazer aportes de recursos para as empresas. Entretanto para o investidor é de
grande importancia ter sua seguranga em seus investimentos, pois menor 0s riscos
do investimento melhor. Por se tratar de startup sabe-se que ha certos riscos e
incertezas, até mesmo em virtude da prépria natureza da atividade financiada e por

apresentar diversos desafios, que sdo peculiares a essa circunstancia. (OIOLI, 2019)

3.2 ESTRUTURA DE INVESTIMENTO

Ha diversas formas de instrumentalizar o investimento, e o objeto de analise
deste capitulo sera apreciacdo de algumas formas de ser investidor, sdo elas:
Obtencado de participacdo societaria; Mutuo conversivel em participacdo societaria;
Debéntures conversiveis em participacdo societaria; Opcdo de compra de

participacdo societaria. (REIS, 2018)

3.2.1 Obtencéo de participacdo societaria

Para discorrer sobre esta forma deve fazer de duas observacfes. A primeira

como se o investidor realmente sera socio da startup, e a segunda apenas como
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investidor. A primeira serd sob a forma: A) Sociedade Limitada e Sociedade
Andnima. E a segunda abordagem: B) Sociedade em Conta de Participacéo. (REIS,
2018).

A) Sociedade Limitada e Sociedade Andnima.

Esta primeira forma de um modo geral € como a maioria dos fundadores e
criadores de startup se utilizam, nessa espécie a sociedade investida ira se utilizar
de emisséo de novas quotas acionistas. Seguindo nessa forma de investimento o
objetivo do investidor é se tornar sécio desde quando ele realizou. Para protecéo do
fundador quanto a sua mobilizacdo dentro da empresa é de grande importancia

guando realizar nesse formato a elaboracdo de um acordo de quotista/acionistas.

Em referido acordo, deverdo ser tratadas questdes que regulem a
ingeréncia dos sécios nos negocios, a destinacdo dos lucros, a disposicao
patrimonial da participacdo societaria que possuem, entre outros.
Disciplinar, em um acordo de sécios, pontos como 0s acima mencionados, é
a forma mais eficiente para tentar antecipar e minimizar futuros impasses.
Antes, porém, de optar, por receber/realizar o investimento por meio da
aquisicdo de participacdo societéria, € importante atentar para 0s risco e
limitagbes que essa escolha implicard. Inicialmente, é preciso avaliar se
essa e uma possibilidade para o caso especifico. Caso a startup esteja
estruturada na forma de uma sociedade limitada empreséria (0 que ocorre
na grande maioria dos casos em que a startup ainda esta em estagio inicial,
haja vista ser uma espécie societaria menos burocracia e menos custosa do
gue uma sociedade anbnima , além de em muitos casos poder obter certas
vantagens tributarias), provavelmente o investimento direto do capital
representara a aquisicdo de uma porcentagem expressivamente maior do
que fundador e investidor desejam estabelecer em um primeiro momento.
Isso ocorre porque, ao contrario das sociedades andnimas, em que ha
previsdo expressa em lei em que autoriza a emisséo de ac¢des preferenciais
(as quais, via de regra, ndo possuem direito a votos, em troca de certas
vantagens), além da possibilidade de estabelecer precos distintos para as
aclBes em cada emissdo, nas sociedades limitadas ndo algo similar. Desta
maneira, nao existindo seguranca juridica na criagdo de quotas
preferenciais sem direito de voto, ha um grande risco de o investidor acabar
se tornando-se so6cios majoritario. Isso porque, o capital investido
geralmente € muito superior ao capital social startup antes do financiamento
e os socios fundadores ndo tem condi¢cbes de aportar valor suficiente para
manter a sua porcentagem quando do aumento do capital social. Como
consequéncia, o investidor acaba tornando-se o sécio majoritario e tendo
uma ingeréncia muito grande na sociedade, assumindo também grande
responsabilidade, algo que nem ele nem os socios fundadores desejam.
(REIS, 2018, p. 86-87)

A conclusdo que se tem é que no ponto de vista do socio fundador se
realizar um contrato bem amarado onde ndo perca controle da empresa, é muito
bom j& que ira receber grande montante financeiro para investir em seu
empreendimento. No lado do investidor, esse tipo de investimento ndo € mais

recomendado, dado a incerteza da startup. (REIS, 2018).
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B) Sociedade em Conta de Participacéo

Nessa configuracdo se enquadra o investidor que deseja investir na startup
mas ndo tem o interesse de se torna socio efetivo. Ao invés do investidor estar no
quadro societario, nesta sociedade a startup figura como soOcia extensiva e o
investidor se enquadra como participante, assim apenas realizara a ingressédo do
capital. (REIS, 2018).

Quando da constituicdo da sociedade em conta de participacdo, é altamente
recomendado a elaboracdo de seu contrato social, para estabelecer os
parametros que regulardo a relacdo entre startup e investidor e, ainda,
como prova de existéncia da sociedade em conta de participagdo, ajudando
a prevenir eventualmente caracterizacdo de existéncia de sociedade em
comum. De igual maneira, a existéncia dos livros comerciais da sociedade
em conta de participagdo servirh como prova da existéncia da sociedade,
razdo pela qual € extremamente relevante que a startup, enquanto sécia
ostensiva realize a devida estruturacdo. (REIS, 2018, p. 91)

3.2.2 Mutuo Conversivel em Participacdo Societéria

A visdo desta forma de investimento que € considerado um meio de
instrumento hibrido, formalizado por meio de um contrato particular de mutuo. A
forma hibrida se traduz de como sera a forma retributiva do mutuo, do empréstimo.
O investidor tem a possibilidade de modificar a forma de recebimento, pode trocar
para receber de volta o valor investido em forma de participacdo societaria da
startup. (REIS, 2018)

O mutuo conversivel em participagdo societéria é celebrado entre a startup
e 0 investidor, com a assinatura dos soOcios-fundadores como anuentes.
Nele, o investidor empresta certa quantia para a sociedade, estabelecendo
0s juros e correcdo monetaria devidos, e prevendo as hipéteses em que o
investidor podera optar por substituir a obrigacdo da sociedade em quitar o
muatuo com dinheiro pela conversdo do seu credito em uma fatia de
participacdo societaria na startup. Referida conversao é realizada por meio
de emissdo de novas quotas ou acbes (dependendo do tipo societario) da
startup, a serem subscritas e integralizadas pelo investidor, seguindo
critérios predeterminados quando da celebragdo do contrato mutuo. (REIS,
2018, p. 94)

Esse modelo é visto com duas possibilidades diferentes de outros tipos, ha
uma visao clara que se torna um investimento muito seguro para quem implementa
o aporte financeiro, de quem realiza na forma direta de participacdo societaria
startup. Entretanto “como nem tudo sao flores” o ganho é da forma direta de

participacdo societaria. O investimento se da pelo fato que o mutuante realiza o
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empréstimo e no futuro ele opta por ndo receber o valor, mas sim por quotas da

sociedade empresaria. (REIS, 2018).

Dessa analise, é possivel concluir que, em caso de sucesso da startup, o
mesmo valor investido representaria uma porcentagem maior de
participacdo na avaliacdo inicial em relacdo a avaliacdo do momento da
conversdo, trazendo um ganho maior caso a escolha seja obtencdo de
participacdo societaria de inicio ao invés da celebracdo do contrato de
mutuo conversivel. Porém, esse é apenas um elemento, que deve ser
analisado em conjunto com os demais fatores antes de tomar uma deciséo
pela forma de investimento mais adequada para cada caso. Outra questao
gue tem que ser avaliada com cuidado antes de optar pelo investimento via
contrato de matuo conversivel em participagdo societéria € que ele ndo traz
(ou a0 menos nado deveria trazer), ao investidor, direitos que sao exclusivos
dos sdcios, como por exemplo, a ingeréncia na administracéo da sociedade
e o direito de voto em assembleia geral. (REIS, 2018, p. 95)

3.2.3 Debéntures Conversiveis em Participacdo Societaria

As debéntures sdo formas que as empresas utilizam para captar
investimento. Quando determinada empresa necessita realizar uma atividade
determinada, a questdo do crédito € para nao realizar um financiamento em
instituicdo bancaria. Para isso se faz emissédo de acdes da empresa e por meio do

dinheiro, que os investidores compram as ac¢des, se ha captacdo de capital.

As debéntures sdo uma espécie de valor mobiliario e estdo regulamentados
nos artigos 52 a 74 da Lei 6.404/1976. Elas sdo uma alternativa para as
companhias captarem a uma instituicdo financeira ou a emissdo de novas
acOes, e conferem aos seus titulares (chamados de debenturistas) um
direito de crédito contra a companhia emissora, de acordo com as
condi¢cbes estabelecidas na escritura de emissdo de debentures e, se
houver, no certificado. Como previsto no artigo 56 da Lei 6.404/76, a
escritura de emissdo pode estabelecer como remuneracdo aos
debenturistas “juros, fixos ou variaveis, participacdo no lucro da companhia
e prémio de reembolso”. Pelas caracteristicas apresentadas acima, verifica-
se que as debéntures se assemelham ao contrato de matuo mercantil, com
a particularidade de que, nesse caso, o valor total do mutuo é fracionado
conforme o nimero de debéntures subscritas. (REIS, 2018, p. 100)

3.2.4 Opcéo de Compra de Participacdo Societaria

Este nicho se trata de um contrato bastante difundido, na qual pode ser tanto
no ambito fisico quanto juridico. O objetivo central neste ponto sera a concessédo de
direitos a outrem, em um cenério futuro pode ter a possibilidade por optar ou para
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adquirir um bem, por um valor, que estara prefixado, e seguindo as condi¢cdes ou

termos preestabelecidos.

Recentemente, 0 contrato de opc¢édo, j& amplamente utilizado para diversas
finalidades, passou a ser enxergado também como uma alternativa para a
formalizacdo de investimentos em startups. No caso da startups, o
investidor aporta determinada quantia na sociedade investida e recebe em
troca o direito de exercer uma opcao de compra de certa participacdo
societéria. (REIS, 2018, p. 105)

O investidor tera a possibilidade de adquirir os direitos exclusivos de socio,
gue somente apOs a utilizacdo de sua opcdo para ser figurado nos quadros
societarios, antes de se realizar ndo poderd ter uma ingeréncia significativa na
sociedade investida. (REIS, 2018).

Ao abordar este modelo de investimento tem que comentar sobre vesting,
uma forma de investimento formalizado sob contrato de opcdo de compra de

participacao societaria. (REIS, 2018).

O vesting pode ser definido como um negdcio juridico por meio do qual é
oferecido a alguém o direito de adquirir, de forma progressiva e mediante o
comprimento de certas métricas pré-estabelecidas, uma determinada
participagdo societaria de uma empresa. Trata-se de um instituto muito
utilizado pelas startups com o objetivo de tentar preservar no negdcio 0s
seus colaboradores mais importantes, visto que dificilmente ela tém
condicdes financeiras de oferecer remuneracdo competitiva. Por
colaboradores, pode-se entender tanto funcionéarios, quanto prestadores de
servigos e até mesmo socios. (REIS, 2018, p. 109-110)
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CONSIDERACOES FINAIS

Como ja esclarecido ao longo dessa busca cientifica para informacéo as
pessoas, as startups é uma disruptiva com o modelo formal de realizar trabalho, o
seu sucesso de um custo baixo, mas podendo ser transforma futuramente em um
grande lucro em sua venda ou na realizagdo de seu produto final, a torna atrativa ha
empreendedores.

Dado essa importancia foi fundamental ensinar sobre direito das startups, e
elucidar de uma forma clara e simples para desmistificar todo o bloqueio que as
pessoas colocam ao se tratar de direito. O primeiro objetivo disto tudo foi a
necessidade de deixar claro a todos que startup ndo possui uma legislacao especial
ou especifica, e sim aplicacdes da legislacdo nacional. Outro objetivo deste trabalho
foi evidenciar que a startup € um negocio viavel, e pode ser bem utilizado no Brasil,
se tornando um bom investimento e uma boa opcado de empreender. Para assim
mostrar que é um tipo de modelo empresarial que geralmente busca uma sociedade
ou investidores, pois ha muita busca por investimentos.

Acerca de investimento pode-se mostrar que € uma O6tima opcdo para
futuros investidores em startup. Que mesmo em um cenario de incertezas do Brasil,
em relacdo a investimentos, pode ser uma O6tima opcdo as startups, por serem
empresas com pouco custo e geralmente com produtos de alto valor agregado.
Deixando claro para que os futuros investidores nao tenham medo ja que estdo com
uma grande base de informagdes.

Outro ponto fundamental foi explicar onde aconteceu e relacionar as startups
com direito empresarial. Mostrando os modelos societarios que se utilizam em sua
constituicdo, detalhando sobre contratos que serdao bastante utilizados, para quem
for seguir com esse modelo, e também conhecer sobre a possibilidade de prestar
servico e vender produtos, protecao intelectual de projetos, patentes, etapas dos
startups, como se formam e evoluem. Outra questao importante e essencial que esta
pesquisa esclarece € sobre as duvidas de contratos empresarias feitos pela startup,
elaborados para prestacédo de servico, compra e venda de algum produto, com o
intuito de trazer seguranca juridica entre as partes num cenario com previsibilidade
de acdes. Desta forma, a presente monografia juridica trouxe diversas contribuicdes

para os interessados no tema.
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